






BÚTOR-JÖVŐ-PÁLYÁZAT

Fejbevág 
a vasvilla nyele
Egy nehéz körülmények között 
dolgozó szakma szerény anya­
giakkal rendelkező szövetsége 
évek óta fontosnak tartja, hogy 
lehetőséget, fórumot teremtsen 
arra, hogy a bútorban, bútorról 
álmodó tárgyalkotók, az ipar- és 
autonóm művészet képviselői, a 
kreatív „iparosok" nem megren­
delésre készült alkotásai a 
szakmai, illetve a nagyközön­
ség elé kerülhessenek.
A Jövő Bútorai pályázat kiírói 
nyilván szerettek volna segít­
séget nyújtani ahhoz, hogy az 
alkotók szellemi szárnyalásai 
testet ölthessenek, hogy kiváló 
ötletek ne maradjanak fiókok 
mélyén lapuló gyűrött pauszo­
kon. Az utóbbi években szá­
momra úgy tűnt, hogy az „éret­
tebb”, bútorral foglalkozó alko­
tók (értsd: már nem főiskolá­
sok) nemigen kedvelik az ilyen 
típusú bemutatkozásokat és 
csak igen keveseknek van 
mondanivalójuk (a ládafia pe­
dig úgy látszik üres). A társipa­
rágakban működő designere­
ket, illetve az autonóm művé­
szeket pedig úgy látszik, nem 
inspirálta a lehetőség kipróbá- 
ni magukat a tömegkonzumá- 
cióra előállított tucatterméket 
és globális értékeket hordozó, 
minőségi használati tárgyat 
egyaránt előállító szakmában, 
ahol a demarkációs vonal érté­
kes és értéktelen között 
ugyancsak girbe-gurba.
Emlékeim szerint a pályamű­
vek között minden évben akadt 
egy-egy igazán jó  ötlet, feltűnt 
egy-két jó  geg, néhány 
(bútor)viccnek jó  volt a poénja, 
de a „jövő" -  a holnap, a hol­
napután vagy a következő 
évezred -  bútorának vízióját 
nemigen lehetett felfedezni. A 
zsűriben ülő gyakorlati design 
szakemberek és teoretikusok 
nemigen fedezhették fel a pá­
lyamunkákban a design terve­
zési szemlélet és módszer ta­
nulható és meg nem tanulható, 

csak érezhető jegyeit. A meg­
csavart, groteszk látásmód ré­
sze a komplex tehetségnek 
(„de kérem szépen, ha a vas­
villa ágai közötti réseket bená- 
dazzuk, ha beleülünk, attól 
még fejbevág a nyele“). Nyil­
ván a megközelítésem konzer­
vatív, de szerintem a „jövő" 
ülőbútorára is le lehet majd ül­
ni, és az asztal lapja valószínű­
leg vízszintes lesz, mert külön­
ben leesik róla a pohár.
A korábbi pályázatok során 
előfordult, hogy a mélyben pa­
rázsló zsenialitást, tehetséget, 
a konkrét tárgy kvalitásait a 
megvalósítás igénytelensége 
több rétegben fedte el. A zsűri 
szakértő szeme átláthatott a 
fedőrétegeken, de az abszt­
rakcióra kevésbé képes vagy 
szigorúbb publikum, beleértve 
a potenciális fogyasztót is, 
nemigen fogadta be az alkotá­
sokat. Egy pályázatnak, amely 
a jövő bútorainak megálmodá­
sára, megalkotására kéri fel 
mindazokat, akik el akarnak 
mélyülni a feladatban, nem le­
het más a célja, minthogy 
szék-székek, asztal-asztalok, 
szekrény-szekrények szüles­
senek. Természetesen a kiíró 
sem tárgyi frázisokra, újrafo­
galmazott klisékre számít, ha­
nem átgondolt, fantáziával, 
eredeti ötletekkel teli munkák 
sokaságát látná szívesen. És 
hogy ezek a létrehozott új érté­
kek, ideák, filozófiák holnap, 
holnapután vagy esetleg soha­
sem épülnek be az ipari struk­
túrákba, azt nagyon sok min­
den befolyásolhatja. Pozitívan, 
illetve negatívan hathat az álta­
lános és szakmai gazdasági 
konstelláció, a piacon működő 
szervezetek stratégiája stb., 
valamint sok-sok szubjektív 
elem. Azt gondolom, hogy a 
pályázat is teremthet alkalmat, 
hogy „ötletgazda", „közgazda", 
és „üzemgazda" egymásra ta­
láljon. Elősegítheti, hogy az 

érett ötletek minél előbb be­
épülhessenek a minőségi ipari 
termékekbe, illetve a ma még 
túl vad ötletek se menjenek fe­
ledésbe. Nem tragédia, ha a 
jövőben is születnek szobor­
szerű bútorok, tárgyi viccek, fő­
leg akkor, ha mint az igazi sza­
tíra, tanulságosak is. Ha rámu­
tatnak környezetünk kisszerű 
tárgyi közhelyeire és kigúnyol­
ják a formai egy helyben járást. 
Jó lenne, ha minél több alkotó­
nak lenne hozzászólni-valója. 
A Jövő Bútorai pályázat az én 
olvasatomban vidám pályázat. 
Kötöttségek nélkül stimulálja 
az alkotó embert, hogy mutas­
sa fel tehetségét. Remélhető­
leg ez manapság senkinek 
sem „ciki". Profitálhat belőle 
mindenekelőtt a széles érte­
lemben vett közönség, amely­
nek manapság nincs karakte­
res viszonya a tárgyakhoz, a 
tárgykultúrához, és vásárlási 
attitűdje meglehetősen konzer­
vatív. Profitálhat a szakma. A 
tárgyalkotó megmérettetik, 
esetleg felfedeztetik. Az ipar -  
ha vezetői körültekintően gon­
dolkodnak -  új erőt meríthet az 
ötletekből, friss szellemű part­
nereket találhat saját elképze­
lései kidolgozására. A szakma 
globális érdekei ezek, hogy a 
pályázat kiállítása tehetséget, 
kreativitást, önbizalmat sugá­
rozzon. Egyik sikeres hazai 
gyárunk vezetőjétől kölcsönöz­
ve a gondolatot... termék nél­
kül nem lehet a piacra men­
ni. ..", hozzáteszem, minden 
szempontból kész termékkel.
A bútorgyártó szakma az őszi 
szakvásár alkalmával be kell, 
hogy mutassa kereskedelmi 
partnereinek, hogy az import 
„bombázókkal" szemben más 
fegyverei is vannak, mint az 
égnek emelt kemény ököl, kü­
lönösen, ha a hazai terepen le­
het számolni a hátország tá­
mogatásával.

FERENCZI PÉTER

♦ BÚTOR- ÉS FAIPAR 1997/1-2. » 3



h bútorszakma helyzete

Szól a vészcsengő?
Az idei gazdasági év indulását a szokásosnál is 
nagyobb borúlátás kísérte. Folyóiratunk szer­
kesztő bizottságának megbízásából ezért a cím­
ben feltett kérdéssel kerestük meg Floch Júliát, 
a Domus-Lánc ügyvezető igazgatóját, Dr. Kele­
men Miklóst, az Interspan vezérigazgatóját és 
Nagy Alajost, a Garzon Rt., vezérigazgatóját, a 
Bútorszövetség alelnökét.

Floch Júlia

Éppen, hogy túl vagyunk az 
első megbeszéléseken a be­
szállítókkal. Azért tartom fon­
tosnak ezt hangsúlyozni, 
mert számunkra egyértelmű, 
hogy egy magyar tulajdonú 
kereskedelmi cég a magyar 
gyártókkal kezdje elsőként a 
beszerzési tárgyalásokat. Tu­
lajdonképpen arról is most 
kell döntenünk, mely termé­
kek belföldi menedzselését 
vállalja a Domus. És ugya­

nehhez a gondolatkörhöz tar­
tozik az is, hogy most hatá­
rozzuk meg, illetve kötjük 
meg a megállapodásokat az 
exkluzív szállítóinkkal, akik 
bizonyos termékeket csak a 
Domusnak szállítanak. Jelen­
leg 21 kiemelt belföldi partne­
rünk van.

Ebbe a körbe természete­
sen beletartoznak a Fotex- 
csoporthoz tartozó bútorgyá­
rak. Azt azonban mindenkép­
pen jelezni szeretném, hogy 
semmilyen előnyt nem élvez­
nek. A megállapodások piaci 
elvek alapján köttetnek. 
Ugyanez érvényes magára a 
Domus-láncra is. Ez egy 
szakkereskedelmi áruházhá­
lózat. Aki egyetért célkitűzé­
seinkkel, üzletpolitikánkkal, 
az benne van, és itt megint- 
csak nem érvényesül semmi­
féle felülről jövő szempont. A 
hazai gyártók kiemelt fontos­

sága nem azt jelenti, hogy 
nem lesz a választékunkban 
importbútor. A vásárlói igé­
nyek kielégítésére továbbra 
is importálni fogunk olyan ter­
mékeket, amelyekből itthon 
nem találunk megfelelőt. Hi­
szen az is előfordul, hogy az 
importtermék az olcsóbb. 
Vagy drágább ugyan, de va­
lami olyan használati érték­
többlet van benne, ami a ha­
sonló célra szolgáló hazai bú­
torban nincs meg. És valószí­
nűnek tartom azt is, hogy fo­
kozódni fog e tekintetben az 
árverseny is. hiszen ha egy 
terméket külföldről jóval ol­
csóbban lehet behozni, úgy 
hogy a vám és egyéb költsé­
gek után még mindig 20-30 
százalékkal olcsóbb, mint a 
hazai gyártmány, akkor ez 
olyan kereskedelmi haszon­
nal kecsegtet, amiről a keres­
kedő nem mondhat le.



Talán éppen azért, mert 
régóta a bútor szakmában 
dolgozom, nem hiszem, hogy 
a mindenáron való újítás a 
legfontosabb. A cél, az igen. 
Nekünk jó termékeket, elfo­
gadható áron kell értékesíte­
ni. És meggyőződésem, hogy 
e tekintetben -  elsősorban 
hosszú távon -  teljesen azo­
nosak az érdekeink a gyár­
tókkal. Például egységes le­
het az álláspontunk abban, 
hogy a fekete gyártás és a fe­
kete kereskedelem jelentős 
károkat okoz, hovatovább a 
szakma jövőjét fenyegeti. Ám 
közös lehet az érdekünk ab­
ban is, hogy a bútorokat az e 
terméknek kijáró körülmé­
nyek között, megfelelő eladó­
téren, megfelelő szakmai 
színvonalon kell eladni, hi­
szen nagyértékű, tartós 
fogyasztási cikkről van szó, 
aminek vásárlására 10—15 
évenként szánja el magát 
egy-egy magyar család.

Árni a gyárak közvetlen ér­
tékesítési törekvéseit illeti, 
azt hiszem, magától értetődő 
az álláspontom: nem örülök 
neki. Viszont tudomásul ve­
szem, hiszen nyilvánvalóan 
bizonyos összefüggések 
késztették erre a gyárakat, 

sőt azt is elfogadom, hogy ez 
bizonyos mértékben a bútor­
kereskedelem kritikája is. 
Hogy pontosítsam vélemé­
nyem: elfogadom a gyártó 
kereskedelmi tevékenységét, 
ha tisztességes árat szab. 
Azaz kérje meg a termék 
árát, a kereskedelmi haszon­
nal együtt. Ne értékesítsenek 
áron alul! És erre már tudok 
jó példákat is. A hazai német 
tulajdonú gyárak például ka­
talógusárat közölnek, és ettől 
csak a mennyiségi kedvez­
mény miatt térnek el. De 
ugyanígy nem zavar például 
az sem, ahogy a Balaton Bú­
torgyár Rt. forgalmazza ter­
mékeit, hiszen az árakat 
egyeztettük. Nagyon fontos­
nak tartom az etikus kereske­
dői magatartást akkor is, ha 
történetesen egy gyártó ke­
reskedik. És a jövőben eze­
ket a szempontokat fokozot­
tan figyelembe fogjuk venni, 
hiszen jelenleg 302 beszállí­
tónk van. Ez olyan tág kör, 
amelyet óhatatlanul szűkíteni 
kell. És ennek során a fenti 
szempontokat is figyelembe 
fogjuk venni. Az a célunk, 
hogy javuljon, elevenebbé 
váljon a Domus és a gyártók 
kapcsolata.



Dr. Kelemen Miklós

Nyugodtan elmondhatom, 
hogy nincsenek eladási gond­
jaink. Mi már 1996 őszén-telén 
jelentős javulást éreztünk az 
előző év hasonló időszakához 
képest. Gyártásunkból a hazai 
faforgácslap-szükségletet telje­
síteni tudjuk. Jelenleg terméke­
ink 65-70 százaléka hazai fel­
használásra kerül, a többit ex­
portáljuk. Összességében azt 
mondhatjuk, hogy a Magyaror­

szágon felhasznált forgácsla­
pok mennyiségének mintegy 
50 százaléka az Interspantól 
származik. Az, hogy a cég tu­
lajdonosa, a svájci Kronospan, 
nemcsak gazdálkodási, hanem 
szakmai biztonságot is jelent. 
Termékeink minősége teljesen 
egyenértékű a Kronospan többi 
üzemében készültekkel, és 
mindazokat az új termékeket 
gyártjuk, amelyekhez a műsza­
ki feltételek adottak. így meg­
említem például az alacsony 

formaldehid kibocsátású bio 
forgácslapunkat; a vásárlókat 
azonban nemcsak saját termé­
keinkkel, hanem bármelyik 
Kronospan-termékkel is ki tud­
juk szolgálni, hiszen a többi 
Kronospan-gyár gyártmányait 
is mi forgalmazzuk viszontela­
dóként. Forgalmi adataink f  
alapján egyáltalán nem látom 
olyan kilátástalannak, rossznak 
a hazai bútoripar helyzetét, 
mint ahogy azt néhányan meg­
fogalmazzák. Tény azonban



az, hogy jelentős változás ment 
végbe a felhasználásban. Ma 
az eladott forgácslapoknak 
mintegy 50 százaléka, sőt enn­
él is kevesebb az, amit bútor­
gyártáshoz vásárolnak, és 
máris meghaladja az 50 száza­
lékot a belsőépítészeti jellegű 
alkalmazás. Megfigyelhető, 
hogy keveredik a bútor és a 
komplett, belsőépítészeti célú 
felhasználás. Ez a tendencia 
valószínűleg méginkább erő­
södni fog, hiszen így sokkal ní- 

vósabb belsőépítészeti megol­
dások jöhetnek létre. A külföldi 
példák is ezt az irányzatot való­
színűsítik. Másik megfigyelé­
sünk az, hogy nőtt a kisebb ve­
vők számaránya, s a nagy 
mennyiséget vásárlóké pedig 
csökkent. Ez minden bizonnyal 
összefüggésben van a bútor­
szakma átrendeződésével. 
Mindenesetre saját példánk és 
forgalmi adataink alapján egy­
általán nem látom okát a vész­
csengő megszólaltatásának.



Nagy Alajos

Meggyőződésem, hogy nem 
létezik olyan homogén, egy­
séges bútorszakma, mint 
ahogy azt emlegetni szoktuk. 
Ezért túlságosan is általános­
nak, sommásnak tartom a 
címben megfogalmazott kér­
dést. Ez éppen úgy nem igaz, 
mint ahogy tavaly, pontosan 
nem tudom az időpontot, 
ugyanitt, szakmánk lapjában 
arról elmélkedtünk, hogy le­
het, hogy húzóágazat lesz a 
bútoripar. Akkor is csak a 

szakma egy részéről beszél­
hettünk ebben az értelemben, 
és ma sem igaz az, hogy az 
egész szakma válságban van. 
A gond az, hogy nem igazán 
akarjuk tudomásul venni, 
hogy a bútorgyártást Magyar­
országon ma már rég nem az 
a 12 valamikori minisztériumi 
hatáskörbe tartozó nagyválla­
latjelenti. Jelentősen átalakult 
a hazai bútorgyártás szerke­
zete. A „régiek” (és ezen sen­
ki nem sértődhet meg, hiszen 
magunkat is ide sorolom) egy 
része talpon maradt, de jelen­

tős változáson ment keresz­
tül. Említhetem a Balaton Bú­
torgyár Rt.-t, ugyanis a privati­
záció a gyár jelentős megerő­
södését hozta, az új tulajdo­
nos a nyereséget szinte teljes 
egészében visszaforgatta a 
termelésbe. De ettől teljesen 
eltérő például saját cégem, a 
Garzon Bútor esete, amely 
talpon maradt, de jelentős pia­
cokat vesztett. Azután említ­
hetem azokat a hazai gyára­
kat, ahová ténylegesen bejött 
a külföldi tőke, és jelentős ter­
melésfelfutást mondhatnak



magukénak, mint például a 
Kanizsa Trend, a KloseMobi 
vagy konkurensünk -  de nem 
haragosunk -  a Falco Sopron. 
Más cégek viszont eltűntek 
vagy tönkrementek. Ugyanak­
kor több ezer asztalos dolgo­
zik az országban. Számos, 
1-10 fővel dolgozó kisüzem, 
jó néhány, 3-5 éve alakult, 
többszáz milliós termelési ér­
téket produkáló középüzem is 
létezik és prosperál. Tehát 
egymás mellett egészen el­
lentétes tendenciák láthatók a 
szakmánkban, és az a baj, 

hogy a két vonulatból majd 
mindig csak az egyiket 
vesszük észre. Visszatérve 
azonban szűkebb területem­
re, a Garzon Bútor Rt. problé­
máira, azt mondhatom, hogy 
lényegesen jobban állunk, 
mint tavaly ilyenkor. Azelőtt a 
gyártásszervezésben, üteme­
zésben két hétnél nem láttunk 
előbbre. Az idén az első félévi 
termelési kapacitásunk telje­
sen le van kötve. Most jó hely­
zetben vagyunk. De ez két évi 
megfeszített munkánk ered­
ménye.



Perspektívák az 1996. év számainak tükrében

Javulnak a 
bútorgyártók 
piaci pozíciói
A hazai bútorgyártók nem jó évet 
zártak az elmúlt évben. Az 1996. év 
gazdasági teljesítményeiről szóló, a 
már eddig feldolgozott és közreadott 
adatok és értékelések alapján már 
körvonalazhatóak a stabilizációs 
program hatásai. Az a megrázkódta­
tás, ami az 1995. évi gazdaságpoliti­
kai irányváltást követően érte az 
egész gazdaságot, jelentősen dif­
ferenciáltan jelent meg a gazdaság 
legkülönbözőbb területén. A makro­
szinten tapasztalható pozitív voná­
sok mellett a gazdaság több terüle­
tén, így az iparon belül is igen eltérő, 
zömében negatív tendenciák alakul­
tak ki. E negatív hatások irányaiban 
és mértékeiben is jelentősen érintet­
ték az egész hazai bútorgyártást, de 
a forgalmazást is.

Az 1996. évi gazdálkodásra is jel­
lemző volt, hogy amíg a makroszin­
ten megjelenő folyamatok több vo­
natkozásban erőteljes javulást mu­
tatnak (folyó fizetési mérleg pozíciói, 
a központi költségvetés egyensúlyi 
helyzete stb.) ugyanakkor több terü­
leten, pl. a külkereskedelmi forga­
lomban az áruforgalom hiánya lé­
nyegében azonos mértékű volt, mint 
az előző évben. Jellemző folyamat, 
hogy 1996 második felében a gazda­
ság több területén élénkülő tenden­
cia érvényesült, az ipari termelés is 
az I. félévben 1,1%-kal, a III. negye­
dévben 2,3%-kal, októberben pl. 
5,8%-kal növekedett. így az egész 
ipari termelés mintegy 2%-os növe­
kedése várható.

Az egész évre érvényes az a meg­
állapítás, hogy az ipari növekedés 
kizárólagos hajtóereje az export 
volt. Az ipari export várható növe­
kedés mintegy 15%-os. A belföldi 
eladások ugyanakkor éves szinten 
mintegy 1,5%-kal elmaradnak a 
múlt évitől. A belföldi eladások az I. 
félévben 3.1%-kal csökkentek, júni­
us-október hónapokban átlagban 
azonban 0,8%-kal, október hónap­
ban pedig már 3,8%-kal emelkedtek. 
A belföldi értékesítésben az év vé­
gén mutatkozó kisebb fellendülés az 
összképet alapvetően nem tudta 
módosítani, az ipar belföldi értékesí­
tési trendvonala mérsékelt csökke­
nést jelez. A gazdasági konjunktúra 
lassú élénkülése az építőiparban is 
érvényesült. Az első félévi vissza­
esés után az év második felében ki­
sebb növekedés volt tapasztalható. 
Az építőipari teljesítményekben 
azonban még így is mintegy 3-4%- 
os csökkenés következett be.

A mezőgazdasági termékek forgal­
mi adatai is emelkedő értékesítésről 
számolnak be. Ezen belül azonban a 
növénytermesztési és kertészeti ter­
mékekből jelentős -  zömében a ga­
bonaértékesítés kiesése miatt -  

csökkenés (7-8%), míg az élőállat­
felvásárlásnál növekedés (15%) volt 
tapasztalható.
Mindez összességében a gazdaság 
kismértékű élénkülését jelzi.

Az ipari termelés 
és értékesítés alakulása

Ugyanúgy ahogyan az egyes gazda­
sági ágak területén igen eltérő folya­
matok zajlottak le, a konjunkturális 
jelenségek az ipar egyes ágazatai­
nál is igen eltérő képet mutatnak és 
a legkülönbözőbb formában jelen­
nek meg.

Az ipari termelés nagyobbik hánya­
da a belföldi piacon kerül értékesí­
tésre, a belföldi kereslet alakulása 
határozza meg az egyes ágazatok 
tevékenységét, végeredményben az 
egész ipar helyzetét. Az ipar belföldi 
értékesítésének alakulásában 1994 
novembere és 1996 márciusa között 
folyamatos csökkenés volt tapasz­
talható, stagnáló időszak után 1996 
utolsó hónapjaiban azonban már né­
mi emelkedés volt megfigyelhető. Az 
egész belföldi értékesítésben azon­
ban az energiahordozók kaptak a 
múlt évinél nagyobb szerepet. A ha­
zai gyártású termékekből és fo­
gyasztási cikkekből 4-5%-kal, a be­
ruházási javakból pedig 8-9%-kal 
vásároltak kevesebbet a belföldi fel­
használók, mint 1995-ben.
Összességében azonban az egész 
belföldi értékesítés csökkent, alap­
vetően tehát nem tudta meghatároz­
ni az ipar fejlődési irányát.

Az ipari termelés dinamizáló ténye­
zője ugyanis az export volt. A kivitel 
növekedésének zömét azonban az 
energiahordozók és a beruházási ja­
vak tették ki. A fogyasztási javak ki­
vitele kisebb mértékben emelkedett. 
Az egyes ágazatok összteljesítmé­
nyét Így az exportnövekedés mérté­
ke határozta meg. Termelésnöveke­
désre így csak kevés ágazatban ke­
rülhetett sor. A legdinamikusabb ág­
azat a gépipar volt. A feldolgozó ág­
azatok zömének termelése -  lénye­
gében az élelmiszertermelés 
kivételével -  végeredményben 
2-10%  közötti mértékben csökkent.

A bútorgyártó szakágazaton 
belül lezajló folyamatok

A hazai bútorgyártás változásai az 
általános ipari tendenciákhoz hason­
ló, de attól sok tekintetben eltérő üte­
mezésben és mértékben jelentek 
meg.
A belföldi kereslet jelentős csökke­
nése -  a megszorító intézkedéseket 
követően -  már 1995 áprilisában be­
következett, ez a folyamat később

♦ BÚTOR- ÉS FAIPAR 1997/1-2. • 5



sz. tabla Ą  hazai bútorgyártás termelési és értékesítési folyamatainak változása <•
Index: Összehasonlító áron. Előző időszak = 100

Időszak Termelés Belföldi értékesítés Export értékesítés
1994 1995 1996 1994 1995 1996 1994 1995 1996

Január 98,5 115,3 88,4 89,4 98,2 78,5 119,9 169,5 105,8
Február 88,9 121,0 81,6 78,4 104,8 73,5 118,3 159,0 96,0
Március 79,9 119,2 74,9 71,1 102,1 66,1 11,2 149,0 88,7
Április 88,5 101,0 82,9 78,9 84,6 76,5 103,2 148,9 91,3
Május 94,9 116,6 78,1 90,6 95,0 72,1 114,6 163,9 87,1
Június 86,5 102,9 80,7 88,8 79,8 77,9 90,1 149,7 83,3
Július 78,3 99,8 101,8 71,5 78,5 100,7 95,3 149,7 96,4
Augusztus 94,0 100,8 83,2 90,8 74,0 85,0 102,6 185,5 83,2
Szeptember 97,7 94,7 96,1 100,1 70,0 95,6 106,6 163,1 93,6
Október 88,6 95,0 107,5 84,8 70,0 110,8 90,6 171,5 104,4
November 99,9 94,4 98,7 100,7 72,5 101,6 99,6 155,6 95,5
December 100,2 92,7 97,5 73,0 90,9 160,0
Jan.-Dec. 91,5 103,3 89,0* 87,3 81,6 85,0* 102,3 160,1 93,0
‘ Várható Forrás. KSH Stat. havi közlemények 1994, 1995, 1996. 1-11 hó.

Módszertani megjegyzés: Az adatok forrása a havi iparstatisztikai jelentés. A közölt információ 
az 50 fő feletti ipari vállalkozás teljeskörű, a 11-50 fő közötti vállalkozásokra reprezentatív 
becslések összegzésére vonatkozik.
1994-1995 év adatai nem tartalmazzák a 10 fő alatti vállalkozások számait.

2. sz. tábla A hazai bútorgyártás és értékesítés 
1993-1996 közötti évek halmozott változásai

Index: Összehasonlító áron: 1993 = 100

Időszak
BÚTORGYÁRTÁS*

Termelés Belföldi Export
Értékesítés

1996
Január 100,4 68,9 215,0
Február 87,8 60,4 180,6
Március 71,3 48,0 147,0
Április 74,1 51,1 140,1
Május 86,4 62,1 163,6
Június 71,6 55,2 112,4
Július 79,5 56,5 137,5
Augusztus 78,8 57,1 158,5
szeptember 88,9 67,0 162,7
Október 90,5 65,8 162,2
November 93,1 74,2 148,0
December
Jan.-Dec. 84,1* 71,4* 164,0*

* Várható

tovább mélyült és az év második fe­
lében már 25-30%-os visszaesést 
eredményezett. Ez a folyamat 1996- 
ban tovább folytatódott és március 
hónapban érte el a mélypontot, az­
óta hullámzó, de alapvetően növeke­
dési folyamat figyelhető meg. E fo­
lyamat alakulásáról bemutatjuk a ter­
melés és értékesítés havi változása­

iról készített összeállításunkat (I. 1. 
sz. tábla).
A megszorító intézkedések -  az el­
múlt évek folyamán -  halmozódtak, 
és 1996. év folyamán már az együt­
tes hatás jelent meg. Annak érzékel­
tetésére, hogy ezek a hatások vége­
redményben mit eredményeztek a 
bútorgyártás területén, összeállítást 

készítettünk a termelés és értékesí­
tés változásairól.
A szervezeti változásokat és a priva­
tizációs folyamat gyakorlati lezárá­
sát követő 1993. tekinthető olyan év­
nek, amikorra már kialakult a hazai 
bútorgyártás jelenlegi struktúrája és 
teljesítményei is kielégítően alakul­
tak. Az azóta eltelt három év alatt a 

termelés mintegy 15-16%-kal esett 
vissza. Az értékesítés irányaiban be­
következett változásokra utal, hogy 
a belfö ld i piacra történő értékesítés 
28-29%-kal csökkent, ugyanakkor 
az export 64-65%-kal növekedett 
(I. 2. sz. tábla).
A halmozódások jól mutatják, hogy a 
hazai bútorgyártók 1996. évben -  a 
belföldi kereslet további visszaesése 
miatt -  március-április hónapokban 
kerültek a legkritikusabb helyzetbe. 
A jelentkező kiesést az exportszállí­
tások sem tudták már pótolni.
1996 második negyedévében meg­
indult belföldi keresletnövekedés ha­
tására a bútorgyártó szakágazat ter­
melése is növekvő tendenciát muta­
tott. Ennek a folyamatnak a hatása 
megjelenik a folyó áras értékeknél is 
és megmutatkozik a dinamikában is 
(részleteiben I. a 3 sz. táblát).
E folyamat értékeléséhez azonban 
az is hozzátartozik, hogy amíg az 
ipar egészében az export bővülése 
határozta meg a termelés növekedé­
sét, a bútorgyártásban ez éppen 
megfordítva történt. A szakágazat 
export kiszállításai -  az év első há­
rom negyedévében -  ugyanis csök­
kenő tendenciát mutattak.

A termelés növekedését 1996-ban a 
bútorgyártásban így a belföldi érté­
kesítés növekedése tette lehetővé. 
Ez azt is jelenti, hogy javultak a gyár­
tók belföldi piaci pozíciói.

Az ipar egészéhez történő össze­
hasonlítás jól mutatja, hogy a belföl­
di értékesítések eltérése az I. negye­
dévben még több mint 25% volt, ez a 
mutató negyedévről-negyedévre 
csökkent (23%, III. 18%), október hó­
napban azonban már 7%-kal túl is 
haladta az ipari átlagot és 10,8%-kal 
az előző évi volument is. Tehát 
ennyiben eltért az általános tenden­
ciáktól, mégpedig pozitív irányban.

Kedvezőtlen jelenség volt ugyan­
akkor, hogy az export visszaesett. 
A szakágazat exportja az I. negye­
dévben még csupán 4%-kal volt ki­
sebb az előző évi szintnél, az ipar át­
lagos növekedési ütemétől azonban 
17% volt az eltérés. A III. negyedév 
végén már 8,8%-os volt a szakág­
azatban az export csökkenése, az 
ipari átlagtól való eltérés így már 
22,3%-ra emelkedett. E folyamat kö­
vetkeztében várható, hogy év végé­
re a szakágazat exportcsökkenése 
el fogja érni a 17%-ot. Ez már egyér­
telműen egyes piacok elvesztésével 
jár együtt. [A külkereskedelmi forga­
lomban a 82 kódszám alatt megjele­
nő „Bútor és bútorelem’1 alakulása el­
térő képet mutat az ágazati export­
számtól. E termékcsoport szélesebb 
körben és tartalommal (gépjármű 
ülés, ágybetét stb.) mutatja be a kivi­
teli forgalmat.]

Az, hogy az egyes ágazatok kö­
zött és ágazaton belül is differenciá­
lódik a termelés és az értékesítés, 
tulajdonképpen pozitív folyamatnak 
is tekinthető. A folyamatok reális 
megítéléséhez azonban több ténye­
ző hatását is figyelembe kell venni. 
Egyik ilyen tényező pl. az árkérdés, 
vagyis, hogy az egyes termékek mi­
lyen áron kerülnek értékesítésre. E 
téren az 1996. év is tartogat megle­
petéseket.

Az ipari termelői és értékesítői árak 
ugyanis az alábbiak szerint alakultak:
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3. sz. tábla

* Év kezdettől halmozott érték.

TERMELÉS:

Érték Index
Eltérés 

az 
ipari átlagtól

Folyó áron 
(milliárd 

forintban)

Összehasonlító áron 
(előző időszak 

=100)

1996. I. negyedév 9,0 81,1* -20,6 %
II. negyedév 8,5 80,9* -20,2 %

ül. negyedév 8,8 84,5* -17,0 %
- október 3,8 107,5* +107,0%
- november 4,0 98,7*
- december (várható) 3,9
Év összesen (várható) 38,0 89,0* -14,0%

BELFÖLDI értékesítés:
1996. I. negyedév 4,8 72,2* -25,6 %

U. negyedév 4,8 73,7* -23,2 %
Hl. negyedév 5,3 79,7* -18,1 %

- október 2,2 110,8* +7,0 %
- november 2,4 101,6*
- december (várható) 2,5
Év összesen (várható) 22,0 85,0* -13,0%

■ • ••

EXPORT értékesítés:
1996. I. negyedév 3,8 96,0* -17,0%

U. negyedév 3,6 95,1* -18,9%
in. negyedév 3,4 91,2* -22,3 %

- október 1,5 104,4 -10,5 %
- november 1,6 95,5
- december (várható) 1,5
Év összesen (várható) 15,5 93,0* -21,0%

Áralakulás
Előző időszak« 100

Ipar termelőr Belföldi I txport
árindexe értékesítés árindexe

1994.
Ipar összesen 
Bútorgyártás

111.3
109.9

110,2 115,0
110,9 107,2

1995.
Ipar összesen 
Bútorgyártás

128,9
122.1

127,3 134,0
122,1 121,9

1996. jan.-okt. 
Ipar összesen 
Bútorgy. és 
fekJ. ipar*

122,2 123,0 120,0

123,3

• Év közben nincs részletes, szak­
ági mélységű adatközlés.

Amint a számok is mutatják, a bú­
torgyártás export árindexe 1994- 
ben is és 1995-ben is jelentősen el­
tért az ipari átlagtól. 1994-ben a 
belföldi árindexnél is alacsonyabb 
volt, 1995-ben kiegyensúlyozottab­
bá vált. 1996-ban annyiban válto­
zott a helyzet, hogy a 6%-os terme­
lőiár csökkenése mellett az export 
árindex 14%-kal csökkent és ala­
csonyabb, mint a belföldi értékesí­
tés árindexe. Ha folyamataiban 
vizsgáljuk ezt a jelenséget, az ta­
pasztalható, hogy a belföldi értéke­
sítési árak első félévi növekedése

(TEÁOR: 3610)

lelassult és július óta olyan tenden­
cia érvényesül, hogy a külkereske­
delmi forgalomban a havi áremel­
kedések mértéke meghaladta a 
belföldön eladott ipari termékekét. 
Ez azt is jelenti, hogy a belföldön 
forgalomba kerülő termékek árnö­
vekedése lelassult és így verseny­
képesebbé vált. 1996. jan.-szept, 
között ugyanis a behozatali külke­
reskedelmi árindex 120,0%, a kivi­
teli pedig 118,1% volt.

Sajátos tendenciák

Ahogyan az egyes gazdasági ágak 
és iparon belül az egyes ágazatok 
között is igen eltérő, sokszor ellenté­
tes folyamatok is érvényesültek, ez 
a differenciálódás megtalálható a 
bútorgyártó szakágazaton belül is.

Annak megítélésére, hogy a 
megszorító intézkedések hatását 
az egyes vállalkozók hogyan és mi­
lyen lépésekkel tudták befolyásolni 
illetve mérsékelni, kiemelünk két 
sajátos folyamatot. Egyik ilyen fi­
gyelemreméltó jelenség, hogy 
1996-ban is tovább növekedett a 
közvetlen belföldi értékesítés 
részben a saját bolthálózat, rész­

ben a közösen üzemeltetett márka­
bolthálózat révén. Ezzel tulajdon­
képpen növekedtek a gyártók piaci 
kapcsolatai.

Figyelemreméltó jelenség volt 
már korábban is, hogy annak ellen­
ére, hogy a bútorok iránti igény erő­
sen visszaesett, a bútorbolthálózat 
mégis növekedett, éspedig na­
gyobb mértékben, mint az összes 
boltoké. Ez a folyamat tartósnak te­
kinthető, mert 1995. évben 2921 
bútor- és lakberendezési bolt mű­
ködött, ami 278 bolttal több volt, 
mint 1994-ben. Ez a szám 1996- 
ban még csak tovább növekedett. 
A bővítésből a gyártók is kivették 
részüket, és tulajdonképpen olyan 
folyamat következett be, hogy az 
ipari tőke egyre inkább kereskedel­
mi tőkévé alakult át. Erre utal pl. az 
is, hogy igen nagymértékben 
visszaestek az ipari fejlesztések. A 
saját bolthálózat eredményességé­
re utal, hogy 1995-ben is növeke­
dett a közvetlen értékesítésből ere­
dő bevételek aránya. Jelentősen 
növekedett ugyanis az ipari tevé­
kenységből eredő bevételek mellett 
a kereskedelem és egyéb tevé­
kenységből származó bevételek ér­
téke is és aránya is. Ez zömében a 

kereskedelmi árrésből eredő bevé­
telle l azonos. Ez a jelenség arra 
utal, hogy a gyártó vállalkozók egy 
része -  a kereskedelmi hálózat 
nem kielégítő működése miatt -  sa­
ját vállalkozással oldotta meg a for­
galmazás problémáit. A változások 
mértékét mutatja, hogy amíg 1995- 
ben a kereskedelmi és egyéb tevé­
kenységekből származó bevételek 
aránya -  a belföldi értékesítésre 
vetítve -  14-16% között mozgott, 
éves átlagban 15,4% volt, addig 
1996-ra ugyanez a mutató negyed­
évenként már 14-22% között szó­
ródott, éves átlagban 17,3% várha­
tó. Szeptemberben ez a részarány 
pl. 26,1% volt. (Lehet, hogy ez a 
szám összefüggésbe hozható a há­
zivásárok bővülésével, valamint a 
kiállításokon (BNV) történő na­
gyobb létszámú részvétellel.)

Másik sajátos jelenség a vállala­
ti nagyságkategóriák szerinti vál­
tozás. Megvizsgáltuk, hogy az 
1996. év negatív gazdasági folya­
matai mennyiben érintették a kü­
lönböző nagyságkategóriákban 
működők tevékenységét. Az egész 
iparra jellemző volt, hogy az átla­
gosnál lényegesen nagyobb ütem­
ben nőtt a középnagyságú -  
50-300 fővel működő -  szerveze­
tek termelése, míg az 50 főnél ki­
sebb létszámmal működők teljesít­
ménye elmaradt az egy évvel ko­
rábbitól. 1996-ban az adatszolgál­
tatásban éves átlagban résztvevő 
213 szervezet közül 81 volt az 50 
főnél nagyobb létszámot foglalkoz­
tató szervezetek száma. Ez a 38% 
adta a termelés 80,5%-át. A 132 
kisszervezet tette ki ugyanakkor a 
termelés további 19,5%-át. A piaci 
pozíciókat illetően a középnagysá­
gú szervezetek adták a belföldi ér­
tékesítés 71,9%-át, míg a kisszer­
vezetek a 28,1%-ot, vagyis résza­
rányuk közel 10 ponttal nagyobb 
volt. Export vonatkozásában más a 
helyzet. A középnagyságú szerve­
zetektől származott az export 
91,6%-a, míg a kisszervezetek ré­
szesedése csupán 8,4% volt.

A folyamatokat illetően is eltérő 
tendencia érvényesült. Az ipar egé­
széhez hasonlóan a dinamikusab­
ban fejlődő szervezetek a közép­
üzemek voltak, mármint náluk ki­
sebb volt a visszaesés, a közép­
üzemeknél 8%, a kisszervezetek­
nél ugyanakkor közel 25%. Ez 
utóbbi visszaesés mögött termé­
szetesen az egységek számának 
csökkenése is közrejátszott. Az év 
eleji létszám ugyanis 226 volt, a no­
vemberi létszám lecsökkent 212- 
re. Augusztus hónapig a szervezeti 
szám folyamatosan csökkent 226- 
ról 208-ra, majd ismét emelkedni 
kezdett. Ez is az élénkülésre utal.

A fejlődési tendenciákat illetően 
a középszervezetek belföldi érté­
kesítései jobban, 24%-kal estek 
vissza, a kisszervezetek ugyanak­
kor növelni tudták -  több mint 18%- 
kal -  belföldi szállításaikat, annak 
ellenére, hogy számuk csökkent. 
Az export vonatkozásában fordított 
volt a helyzet. A szakágazati ex­
port várhatóan 7%-kal csökken 
1996-ban, ezen belül azonban a 
középüzemeknél több mint 19%- 
os növekedésre került sor, míg a 
kisüzemeknél az export közel a ne­
gyedére esett vissza.

DR. LASKAY LAJOS 
közgazdász
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Elsősorban szakértőinket érde­
kelheti a Mérnöki Kamara, Épí­
tész Kamara területi szervezetei­
nek megalakulására vonatkozó 
tájékoztató, amelyet ez úton te­
szünk közzé -  kamarai források 
alapján -  a lap olvasói számára 
tekintettel arra, hogy a kamarák 
törvényileg kapott jogosultsága 
hosszabb távon határozza meg a 
(magán) tervezői és szakértői te­
vékenység egyik alapfeltételét, a 
(kötelező) kamarai tagságot. A 
bejegyzett FATE-szakértók ko­
rábbi tájékoztatót címükre küldve 
kapták meg.

Az Országgyűlés 1996. június 25- 
én törvényt fogadott el két új köz­
testület: a Magyar Mérnöki Ka­
mara és a Magyar Építész Kama­
ra létrehozásáról. A törvény sze­
rint 1997 júliusától kezdődően kö­
telező kamarai tagság mellett 
folytathatók az eddigiek során mi­
niszteri rendelettel jogosultság­
hoz kötött tervezői, illetve műsza­
ki szakértői tevékenységek.

A legmagasabb szintű vezető ter­
vezői jogosultságot és a műszaki 
szakértői engedélyt eddig a szak­
mailag illetékes minisztériumok 
adták ki, ott vezették a névjegy­
zéket. A tervezői, műszaki sza­
kértői jogosultság megszerzésé­
re irányuló kérelmeket -  az emlí­
tett jogszabály alapján -  ezentúl 
a mérnöki, illetve építész kama­
rák bírálják el, ott adják meg a jo­
gosultságot és ott vezetik a név­
jegyzékeket is. A törvény hatálya 
a szellemi szabadfoglalkozású, il­
letve az egyéni vállalkozó mérnö­
kön kívül érinti azokat a gazdasá­
gi társaságokat, cégeket is, ame­
lyek tervezői, illetve műszaki sza­
kértői tevékenységet végeznek. 
Az ilyen cégek e tevékenységük­
höz eddig is vezető tervezői, illet­
ve műszaki szakértői jogosult­
sággal rendelkező mérnököket 
alkalmaztak. A kamarai törvény 
alapján a gazdasági társaságok 
ezen tagjai vagy alkalmazottai a 
mérnöki vagy az építész kamara 
tagjai lesznek. Azok a cégek pe­
dig, amelyek kizárólag tervezői, 
illetve műszaki szakértői tevé­
kenységet végeznek, mentesül­
nek a gazdasági kamarai tagság 
kötelezettsége alól.
A leírtakból az is következik, hogy 
nem kell a kamara tagjának len­
nie minden mérnöknek, aki mér­
nöki oklevéllel rendelkezik. Aki 
nem végez jogszabály által jogo­
sultsághoz kötött mérnöki tevé­
kenységet, hanem pl. oktat, kutat 
vagy a közigazgatásban dolgo­
zik, arra nem vonatkozik a kötele­
ző tagság. Az ő esetükben a ka­
marai tagság szabadon választ­
ható lehetőség. Ha felvételre je­

és a szakértők
lentkeznek és a kamarai tagsági 
feltételeknek egyébként megfe­
lelnek, őket is fel kell venni a ka­
marai tagok sorába, nem rekeszt- 
hetők ki. Ilyen belépésekre akkor 
fog sor kerülni, ha a mérnökök ér­
dekképviseletét, érdekeik védel­
mét a kamarában látják megvaló­
sulni.
A kamarák etikai-fegyelmi jogkör­
rel rendelkeznek. A vevők és a 
társadalom érdekében kivizsgál­
ják a beérkezett panaszokat, fi­
gyelemmel kísérik, hogy tervezői, 
illetve szakértői tevékenységet 
csak az arra jogosultak végezze­
nek és szükség esetén eljárást 
kezdeményeznek.
A kamarai intézményrendszer 
alulról szerveződik. Minden me­
gyében -  területi illetékességgel 
-  még 1996-ban önálló jogi sze­
mélyiségű Megyei Mérnöki Ka­
mara és Megyei Építész Kamara 
alakult meg, a Budapesti és Pest 
Megyei Mérnöki Kamara viszont 
egy szervezetet képez. 1997. ja­
nuár 11-én már az (az országos) 
Magyar Mérnöki Kamara is meg­
alakult.

Az 1996. évi LVIII. törvény (Ma­
gyar Közlöny 1996. évi 56. 
szám) értelmében jogosultság­
hoz kötött tervezői, szakértői 
mérnöki tevékenységet 1997. jú ­
lius 5-től kizárólag a Mérnöki Ka­
mara tagja folytathat (pontosab­

2. Tagdíj:

A mérnök 
státusa

Ha a mérnö 
nem szerepel

k a tervezői és 
összesen egy 

engedély 
szakágaival 

szerepel

ł  szakértői névje 
összesen két 

engedély 
szakágaival 

szerepel

‘gyzékeken 
összesen három 

engedély 
szakágaival 

szerepel

még további 
engedélyek 
szakágainak 

feltüntetését kéri, 
úgy többletdíja +

akkor az 1997. évi összes tagdíja:

aktív 6000 Ft/év 11 000 Ft/év 13 000 Ft/év 15 000 Ft/év 2000 Ft/db/év
nyugdíjas 4000 Ft/év 9 000 Ft/év 11 000 Ft/év 13 000 Ft/év 2000 Ft/db/év
70 éven felüli 2000 Ft/év 7000 Ft/év 9 000 Ft/év 11 000 Ft/év 2000 Ft/db/év

Azon mérnökök esetében, akiknek az 1996. évre vonatkozó SZJA bevallásuk 29. sorában 
(Összes belföldi jövedelem) feltüntetett jövedelme meghaladja az 5 millió forintot, a fenti 
táblázat 2., 3., 4. és 5. oszloplában közölt éves tagdíjak 3000 Ft/év összeggel emelkednek.

ban kerülhet be a kamarai sza­
kértői névjegyzékbe). Mérnöki 
kamarai tag nemcsak a tervező, 
szakértő mérnök lehet, hanem 
minden, a feltételeknek megfele­
lő mérnök, ha a kamara célkitű­
zéseivel egyetért és azt támo­
gatni kívánja.
A kamarai tagság szakmai felté­
telei:

• szakirányú egyetemi vagy főis­
kolai oklevél es 2, illetve 5 év 
szakmai gyakorlat, vagy
• szakirányú képesítést részben 
nyújtó egyetemi vagy főiskolai ok­
levél és 5 éves szakmai gyakor­
lat.
Aki a feltételeknek megfelel és 
tag kíván lenni, az jelentkezési la­
pot kaphat a lakóhely szerint ille­
tékes területi kamaránál.

A kötelező tagság
Azon mérnökök esetében merül 
fel kötelező jelleggel a kamarai 
tagság, akik a jogszabály által jo­
gosultsághoz kötött tervezői, il­
letve szakértői tevékenységet 
végeznek. Melyek ezek a jogsza­
bályok?

A Magyar Mérnöki Kamara 1997. évi 
regisztrációs- és tagdíjtáblázata

1. Új belépők regisztrációs díja:

MÉRNÖK BELÉPÉSKOR
aktív 5000 Ft
nyugdíjas 3500 Ft.
70 éven felül 1000 Ft
tagjelölt 5000 Ft

•Tervezés esetében a 8/1986. 
MT sz. rendelet,
•Szakértés esetében a 24/1971. 
Korm. sz. rendelet és az ezek vég­
rehajtására kiadott miniszteri ren­
deletek, amelyek a következők:
• 7/1981. (XII. 8.) IpM,
•  4/1972. (IV. 4.) ÉVM,
•  61/1994. (XI. 8.) FM,
•  21/1993. (Vili. 7.) KHVM,

Az 1997/98. évi szakértői név­
jegyzékek összeállítására az 
1997. március 31-ig beérkező je­
lentkezések alapján kerül sor. Az 
ezután jelentkezők a pótjegyzék­
be, illetve az 1998/99. évi név­
jegyzékbe kerülnek be.

Meglévő jogosultságok

A mérnökök meglévő tervezői, il­
letve szakértői jogosultságai ez­
után is érvényben maradnak, de 
a szakmagyakorlás feltételei kie­
gészülnek a Mérnöki Kamarai 
tagsággal. A kamarai tagsághoz 
nem elégséges a tervezői, illetve 
a szakértői jogosultság. Meg kell 
felelni a törvény 25. paragrafusá­
ban előírt tagsági feltételeknek.
Az 1997. évi regisztrációs díjak 
és tagdíjak a Mérnök Újság 
1997. februári számában foglal­
tak szerint:

A Magyar (országos) Mérnöki Ka­
mara és a Budapesti és Pest Me­

gyei Mérnöki Kamarának székhe­
lye az eddigi Krisztina körút 99. 
helyett februártól az Angyal utca 
1-3. Budapest, 1094 lesz az 
ETV-ERŐTERV Irodaházban. 
Fontos lehet, hogy a mérnöki ka­
maránál erdészeti és faipari tago­
zat megalakítása is szerepel.

DR. TÓTH SÁNDOR
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Beszámoló a Balaton Bútorgyár 
100 éves jubileuma alkalmazói 
rendezett Ipartörténeti Konferenciáról
1996. november 28-29. Balatonfüred -  Veszprém

Kormos Ernő vezérigazgató, 
a házigazda

Hideg, szeles időben kanya­
rodtunk be a szálloda elé, 
azonban szívet melengető lát­
vány fogadott bennünket. Egy 
hatalmas szék büszkén dacolt 
a zord idővel, mintegy hellyel 
kínálva minden vendéget.

A délutáni programot Hegyi 
János vezette. A teremben a 
cég zászlóival díszített aszta­
lokon kedves ajándékcsomag 
várta a vendégeket. Először 
Kormos Ernő vezérigazgató 
emelkedett szólásra. Meleg 
szavakkal köszöntötte a meg­
jelenteket, majd, részletes átte­
kintést adott a gyár százéves 
történetéről. Előadása alapos 
kutatómunkát sejtetett, de az 
események pontos ismerteté­
se mellett erős érzelmi kötő­
dést is tükrözött. Ez természe­
tesen érthető is, hiszen ő sze­
mély szerint már több évtizede 
részese, sőt formálója ennek a 
történetnek és kovácsa a sike­
reknek. Szavait a gyárról ké­
szült videofilmek követték, 
amelyek szó szerint is látvá­
nyos képet adtak a gyárról, an­
nak tevékenységéről és termé­
keiről. Másodikként Frank 
László, a FATE elnöke tartott 
előadást az egyesület közel 
félévszázados történetéről. Az 
alapító közgyűléstől és az ide­
iglenes vezetőségtől kezdve 
végigtekintett az összes veze­
tési perióduson. Szinte mind­

egyik tisztújító közgyűlésről 
idézett néhány jellemző gon­
dolatot az akkori beszámolók­
ból, feladatokból és a tervek­
ből. Ismertette a taglétszám, a 
vidéki csoportok és a lapki­
adás alakulását. Visszatekint­
ve a korábbi időszakok köz­
gyűlésein elhangzott problé­
mákra, gondolatokra és kritikai 
észrevételekre, megállapíthat­
tuk, hogy kevés kivétellel vala­
mennyi ma is helytálló. A meg­
adott időt jelentősen túllépő 
előadás időnként érzelmi tölté­
sű megnyilvánulásokat váltott 
ki a hallgatóság egy részéből. 
A szünetet követően dr. Rácz 
Józsefné múzeumigazgató 
előadása következett. Jólesett 
egy teljesen más előadási stí­
lust hallgatni; természetesen 
ehhez hozzátartozik az eltérő 
jellegű téma is. A szakszerűen, 
nagy gonddal összeállított, sok 
újat és érdekeset adó előadás 
során a famegmunkálás törté­
nete mellett megismerkedhet­
tünk annak állandóan és rend­
kívül érdekesen változó sajá­
tos társadalmi kapcsolódásai­
val is. Ezt követően Tóth Béla 
előadása (de nevezhetném fel­
lépésnek is) igazi kuriózum 
volt, stílusát, nyelvezetét és 
előadásmódját tekintve egya­
ránt. Igaz, hogy az elmondott 
(előadott) ősi mondák és le­
gendák témája csak érintőle­
gesen kapcsolódott a faipar­
hoz, de a rendkívül egyéni és 
eredeti szóhasználat, az elő­
adó lényéből fakadó ösztönös 
irodalmi szintű fogalmazás, 
párosulva egy sokak által mél­
tatlanul szégyellt ízes tájszó­
lással mindannyiunk számára 
felejthetetlen élményt nyújtott. 
Befejezésként Győri Ferenc, a 
Bútorszövetség azóta elhunyt 
főtitkára adott rövid tájékozta­
tást a Bútorszövetség tevé­
kenységéről, majd méltatta az 
ünnepeiteket és elismerésként 
egy serleget adott át Kormos 
Ernőnek Gaili Péter üdvözleté­
nek tolmácsolásával. Hozzá­

szólóként dr. Tóth Sándor kért 
szót. Röviden utalt a jubiláló 
gyár dicsőséges múltjára és 
méltatta a sikeres jelent. A FA­
TE történetét tekintve pedig 
mint egykori vezetőségi tag fel­
hívta a figyelmet arra, hogy a 
Balaton Bútorgyár kollektívája 
és Kormos Ernő személyesen 
is mindig aktívan segítette az 
egyesület munkáját, még a 
legkritikusabb időszakban is.

Ezzel a program hivatalos 
része lezárult és izgatottan 
vártuk a sokat sejtető, sokkal 
kevésbé hivatalos folytatást. A 
vacsora közben már mindenki 
találgatta, hogy vajon mi lesz 

Az egyik sikerszám

A konferencia résztvevői

az estére meghirdetett szak­
mai vetélkedőn, de az illetéke­
sek semmilyen részletet nem 
szivárogtattak ki, tehát maradt 
a bizonytalan találgatás. Rö­
viddel a vacsora után a házi­
gazdák kifejezetten sportos öl­
tözékben vonultak fel s ez csak 
tovább növelte a titokzatossá­
got. A társaságot két csapatra 
osztották. A játékvezető ismer­
tette a személyreszóló felada­
tokat, majd a produkciók meg­
kezdése előtt bemutatták a 
rendkívül magas rangú, renge­
teg szakmai tapasztalattal ren­
delkező zsűrit. A feladatok a 
művészetek széles palettáját
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szinte teljesen lefedték. Voltak 
táncbemutatók a klasszikustól 
a nemzetiségin keresztül a bo­
tos csikóstáncig, énekszámok 
asszonykórus gúnyában. A 
kisplasztika kategóriában bio­
szobrászat és fakocka soro­
zatgyártása szerepelt. Logikai 
feladatként egységcsomagból 
szerelési útmutató segítségé­
vel virágtartó összeépítése ál­
lította megoldhatatlannak lát­
szó feladat elé a versenyzőket. 
A szellemi alkotások kategóri­
ában pedig egy szigorúan 
szakmai szellemi totó kitöltése 
után a helyszínen íródott jup- 
pajdékat (tréfás strófák) kellett 
előadni. A vetélkedés a teke­
pályán néhány ártatlan fafejű 
bábu nyerési vágyból, előre ki­
tervelt, de fele olyan jól sem si­
került módon, golyó általi fel­
döntésével dőlt el. A verseny 
végig nagyon magas színvo­
nalú, szoros küzdelmet hozott 
olyannyira, hogy a sokat látott 
zsűri is az egyik ámulatból a 
másikba esett, de azért igaz­
ságosan pontozott, hiszen 
győztes csapat tagja lehettem. 
Ezután mindkét csapat tagjai 
átvehették az ajándékokat és 
immár kötetlenül folytatódha­
tott a kellemes hangulatú este. 
Másnap reggel a Balaton Bú­
torgyár régi egységeit tekintet­
tük meg, majd a bemutatóte­
remben szinte a teljes ter­

mékskálát láthattuk Pauer An­
na szakszerű kalauzolásával. 
Jellemző volt a formai gazdag­
ság és a színbeli változatos­
ság harmonikus összehango­
lása, az igényes kivitelezés, 
valamint az állandó fejlesztés 
mellett a tradicionális formai 
elemek és egyes esetekben 
termékek megtartása. Az új te­
lephelyen teljesen más adott­
ságok között folyik a termelés, 
látszott a jól összehangolt 
ésszerű szervezés. Örvende­
tes volt mindkét helyszínen a 
rend és a tisztaság. Befejezés­
ként a Norba Kft. idompréselt 
rétegelt termékeket gyártó 
csarnokát tekinthettük meg. A 
búcsú már kissé sietősre sike­
rült, de ez mindig így van. 
Összességében jó hangulatú, 
sikeres rendezvény volt, hi­
szen egy napot ismét együtt 
tölthettek a különböző terüle­
ten dolgozó szakemberek, hal­
lottunk a szakmáról, az ipará­
ról, annak történelméről és 
megtekinthettünk egy jól mű­
ködő gyárat. Végezetül köszö­
netét kell mondani a vendéglá­
tóknak a nagyvonalú ellátá­
sért, a szervezésért, különö­
sen a hölgy kollektívának a ve­
télkedő alapos előkészítéséért 
és lelkes lebonyolításáért. Ta­
lálkozunk, nem száz év múlva!

CSUPOR KÁROLY



1 % A FATE-NAK
A CXXVI/1996. számú törvény (megjelent Magyar Közlöny 120. 
szám 1996. december 26.) a személyi jövedelemadó 1%-ának 
közcélú felhasználásáról rendelkezik. A vonatkozó rendelet IV.§. 
1/b. bekezdésében foglaltak szerint lehetőség van arra, hogy 
tagtársaink, illetve a támogatók a Faipari Tudományos Egyesü­
let javára utaltassák át ezen összeget. Ennek módszere a követ­
kező: a magánszemély (tag vagy támogató) rendelkező nyilatko­
zatot tesz, amelyben nevét, lakcímét és adóazonosító jelét tűn­
teti fel, megjelölve továbbá a kedvezményezettet, ez esetben a 
Faipari Tudományos Egyesületet és annak adószamát: 
19815668-2-41.
A rendelkező nyilatkozatot a munkáltató nem ismerheti meg, az 
azt tartalmazó borítékot sértetlen állapotban az adóbevallást he­
lyettesítő munkáltatói elszámolásra vonatkozó adatszolgáltatá­
son jelezve, azzal együtt kell elküldeni az adatszolgáltatás sze­
rint illetékes adóhatóságnak. Az önadózók természetesen ezt 
adóbevallásukkal együtt tehetik meg.
Rendkívül fontos, hogy a rendelkező nyilatkozatot 1997. márci­
us 25-ig kell megtenni, illetve a munkáltatónak átadni. Rendelke­
ző nyilatkozatot első alkalommal az 1996. évi jövedelem adójá­
ról lehet tenni. Tagtársaink előtt bizonyára ismeretes, hogy az 
egyesület zavartalan pénzügyi működtetése minden évben egy­
re nehezedő problémát jelent. Szeretnénk, ha e törvény által 
nyújtott lehetőséggel minden tagtársunk élne -  ami többletáldo­
zatot így nem jelent ezzel is segítve pénzügyi stabilitásunkat. 
Segítségükre számítva kívánok minden tagtársamnak sikerek­
ben gazdag esztendőt és jó egészséget.

Frank László 
elnök



A Faipari Tudományos Egyesület 1997. évi küldött­
közgyűlését és a kapcsolódó szakmai programot 
Szombathelyen rendezi meg a házigazda FALCO Rt. 
közreműködésével.

Ideje: 1997. április 17-18.
Helye: FALCO Rt. Szombathely, Zanati üt 26.

PROGRAM
Április 17. 15.00 óra Faipari Tudományos Egyesü­
let küldöttközgyűlése (meghívó szerint)
17.00 óra FALCO Rt.-t bemutató előadás, különös 
tekintettel az új beruházásra
FEKETE LAJOS vezérigazgató
19.00 óra Közös baráti vacsora

Szállás: Hotel Liget
Szombathely, István park 15.
(Tel./Fax: 94/514-168)
Április 18. 9.00 óra Üzemlátogatás a FALCO Rt. 
üzemeiben
Szabadprogram, elutazás

A FALCO Rt. vállalja a teljes vendégkör étkezésével 
kapcsolatos költségeket, a résztvevőknek csupán 
a szállásköltséget kell megtéríteni. Jelentkezés a 
FATE Titkárságán (1027 Budapest, Fő u. 68. 
TeL/fax: 201-9929) március 25-lg. A rendezvényre 
minden érdeklődő kollégát tisztelettel meghívunk.

M E G H Í V Ó  
a Faipari Tudományos Egyesület 

küldöttközgyűlésére

Ideje: 1997. április 17. 15.00 óra

Helye: FALCO Rt. 
Szombathely, Zanati út 26.

Napirend:
-  Elnöki beszámoló 
FRANK LÁSZLÓ 

-  Az Ellenőrző Bizottság jelentése 
az 1996. évi gazdálkodásról és az 1997. évi 

pénzügyi tervről
PÁSZTOR PÉTER az EB elnöke 
-  Örökös tagok megválasztása 

-  Jelölő Bizottság megválasztása 
-  Hozzászólások
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A fa tulajdonságai 11 rész 
és hasznosítása
(avagy a bölcsőtől a koporsóig)
A termelés és a fogyasztás 
az utóbbi évtizedekben ed­
dig ismeretlen mértékű kör­
nyezetváltozást és környe­
zetterhelést okozott. Az 
ipari termelés globális érté­
ke az utóbbi 30 évben meg­
háromszorozódott. Az em­
ber által okozott különböző 
levegő-, víz- és talaj­
szennyezés ma már befo­
lyásolja klímánkat, erdőin­
ket, talajaink termőképes­
ségét és az élővilág sokszí­
nűségét (biodiverzitás). Öt 
olyan folyamatot emelünk 
ki, amelyek a fával és erdő­
vel szoros kapcsolatban 
állnak.

A trópusi erdők 
megsemmisítése

A világ erdősültségének kb. 
43%-át teszik ki a trópusi 
erdők, összesen 17,5 millió 
km2-es nagyságúak. Éven­
te ennek 0,6-0,8%-a sem­
misül meg, azaz 
140000-150 000 km2. En­
nek fő oka -  90%-ban -  az 

Az erdőpusztulás, fakitermelés és faexport 
részarányai a Trópusokon

(FAO 1988; 1989)
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erdők felégetése. Ipari fej­
lesztésekhez felhasznált 
területek (erőművek, váro­
sok és utak építése) 2%-ot 
tesznek ki. Ehhez képest a 
tarvágás 8%-os értéke sze­
rénynek tekinthető. A teljes 
kitermelés 86%-a tűzifa. 
Svájc a kitermelt fa 
0,004%-át importálja. A kü­
lönböző trópusi régiók ese­
tén az erdőpusztulás, a fa­
kitermelés és a faexport 
mértéke igen eltérő (1. áb­
ra). Az amerikai kontinen­
sen az erdőpusztítás, Ázsi­
ában pedig a fatermelés és 
a faexport dominál. A tró­
pusi faanyagok fő vásárlói 
Japán, Kína, Dél-Korea, 
Szingapúr és Hongkong. 
Míg az erdők felégetését 
Brazíliában pl. elsősorban 
a népesség növekedésével 
magyarázhatjuk, a Malajzi­
ában és Indonéziában ta­
pasztalható fahasznosítást 
-  e két ország a trópusi fa­
export 75%-át adja -  mind 
szemléletében, mind követ­
kezetességében távol-ke­

leti gazdasági csodaként 
tekinthetjük.

Az élővilág 
sokrétűségének 

(biodiverzitásának) 
veszélyeztetése

Becslések szerint a világon 
ma legalább 3 és legföljebb 
50 millió élőlényfajta léte­
zik. Ebből eddig 1,7 millió 
faj jellemzőit írták le. Felté­
telezések szerint az isme­
retlen fajok 50-90%-a tró­
pusi erdőkben él (2. ábra). 
A trópusi erdőben a fafajok 
változatossága is igen 
nagy. Egy-egy földrajzi ré­
gióban 1500-4000 fafaj ta­
lálható. Az Amazon vidé­
kén pl. 1 ha erdőben 300 
fafaj is előfordulhat. Ezzel 
szemben a közép-európai 
erdőkben 20-30 fafaj fordul 
elő, hektáronként pedig 
mindössze 4-6 különböző 
fa található. A fajták szá­
mának csökkentésére vo­
natkozó becsléseket fogad­
hatjuk kritikával is, azonban 

egyértelműen le kell szö­
geznünk: a fa és egyéb élő­
lények fajtaválasztéka és 
egyes fafajokon belüli ge­
netikai változatok száma, 
valamint az ökoszisztéma 
sokrétűsége igen vesz­
élyeztetett.

Erózió és sivatagosodás

A védőhatású vegetáció el­
pusztítása a klimatikus kö­
rülmények függvényében 
vagy erózióhoz vagy sivata­
gosodáshoz vezet. A kivá­
gott trópusi erdőkben ta­
pasztalható talajvesztesé­
get évente 75 milliárd ton­
nára becsülik, amely első­
sorban Brazíliában, Malajzi­
ában, Indonéziában és a 
Fülöp-szigeteken jelentős, 
a sivatagképződés pedig el­
sősorban a Szahel zóná­
ban figyelhető meg.

Klímaváltozások

A szennyező gázok meleg­
házi hatása melegedést 
hoz létre. Ezt a megállapí­
tást rövid idővel ezelőtt az 
Intergovernmental Panel 
on Climate Change meg­
erősítette. A széndioxid 
ezek közül a legjelentő­
sebb károsítóanyag, a me­
legházhatás kialakulásá­
ban 50-60%-ig felelős. A 
széndioxid emisszió 
80-85%-át a szilárd tüzelő­
anyagok elégetése adja. 
Évente átszámítva 5,3 milli­
árd tonna szén kerül a leve­
gőbe. Az emisszió 95%-a 
az északi féltekéről kerül a 
levegőbe. 1,5 milliárd t 
szén a trópusi erdők égeté­
se során jut az atmoszférá­
ba. A kettő együtt -  a ter­
mészeti folyamatok ellen­
kező hatása ellenére -  az 
atmoszféra széntartalmá­
nak évi 3 milliárd tonnával 
való növekedését okozza. 
Az ipari korszak kezdetén -



tehát kb. 200 évvel ezelőtt 
-  az atmoszféra széndioxid 
tartalma kb. 280 ppm volt. 
Ez az érték ma 25%-kal 
magasabb, 350 ppm körül 
van. Bár a becsült felmele­
gedés nagyságát sokan 
kétségbe vonják, a klíma­
változások tényét nem le­
het tagadni.

Borealis Mérsékelt Szubtropikus Tropikus 
(korlátolt) (közepes) (előnyös) (optimális)

A klíma által megszabott növekedési körülmény'
2. ábra

Erdőpusztulás

Az erdőket az ember által 
okozott levegő-, víz- és ta­
lajszennyezés összetett ha­
tása együttesen károsítja. 
Európában 1988-ban az 
1-4 mértékben károsított 
erdők felülete 38%-ot, a 
2 -4  mértékben károsította- 
ké pedig 12,1%-ot tett ki. 
Ezek az értékek az utóbbi 
években nem változtak. A 
károsodások Csehország­
ban a legnagyobbak, amit 
Anglia és Hollandia követ.

GAZDASÁGI ÉS 
SZERVEZÉSI

INTÉZKEDÉSEK

Ennél a pontál elsősorban a 
jövő lehetőségeiről szeret­
nék beszélni. Véleményem 
szerint sem a „vissza a ter­
mészethez” elve, sem pedig 

a jóléti szemlélet kényelmes 
továbbvitele nem vezet 
eredményre. Ha csak Svájc 
vonatkozásában elemezzük 
az erdő megtartásának és a 
fával való ellátásnak az 
összefüggését, nyugodtak 
lehetünk. 1902. óta Svájc 
erdőterülete folyamatosan 
nő. Az éves kitermelés

4—4,5 millió m3, a faszük­
séglet azonban 7,5 millió 
m3. 333 m3 fa pro hektár ér­
tékkel Svájc vezet az euró­
pai erdők fakészletének 
nagyságában. Az éves ki­
termelés növelése teljesen 
elképzelhető lenne. A svájci 
erdők éves növedékének 
18%-át nem hasznosítják. 
Ugyanezt mondhatjuk el 
majdnem minden európai 
országról is, elsősorban 
Oroszországról, ahol csak 
kb. a növedék harmadát 
hasznosítják. Első pillantás­
ra a faellátás helyzete a vilá­
gon is kielégítőnek tűnhet, 
hiszen a 3,5-4 milliárd m3 ki­
termeléssel szemben 11 
milliárd m3 növedék áll 
szemben. A világ erdőállo­
mányának azonban csak 
2/3-a hasznosítható gazda­
ságosan. A különböző vé­
dőintézkedések érdekében 

az erdőterületek jelentős 
nagyságát fogják kivonni a 
gazdasági tevékenység 
alól. Egyes országokban 
már napjainkban is fahiány 
tapasztalható, ez elsősor­
ban a fejlődő országokra 
igaz. A népesség növeke­
dése és az életszínvonal 
emelkedése ezt a hiányt 

még fokozni fogja. A svájci 
fafelhasználás a világénak 
csak 2 ezred részét teszi ki. 
A kereset- és árarányok 
együtt felelősek az ajánlatok 
sokrétűségéért és az ala­
csony árakért országunk­
ban. Ebből semmiképpen 
sem vonhatunk le messze­
menő következtetéseket, hi­
szen élelmiszerboltjaink 
polcai zsúfoltak, holott a vi­
lág népességének nagy ré­
szénél élelmiszerhiány ta­
pasztalható. Világunk igen 
összetett, földrajzilag körül­
határolt eszmefuttatások hi­
básak lennének. A működő 
mechanizmusok globálisak 
-  népességnövekedés, 
életszínvonal-emelkedés, 
környezetkárosítás -  és 
együttesen határozzák meg 
jövőnket. A megfelelő meg­
oldásokat is együtt kell ke­
resnünk. A faellátás jövőbe­

ni lehetőségeinek biztosítá­
sához műszaki-gazdasági 
és szervezési intézkedése­
ket is tenni kell. A műszaki 
intézkedésekhez a követke­
zők tartoznak:
-  a nyersanyag minőségé­
nek javítása megfelelő faj­
taválasztékok és erdőmű­
velési eljárások kiválasztá­
sával;
-  a nyersanyag-kihaszná­
lás racionalizálása roncso- 
lásmentes anyagvizsgálati 
módszerek bevezetésével; 
-  a nyersanyagbázis kiter­
jesztése az eddig nem, 
vagy kevésbé hasznosított 
faanyagok ipari termelésbe 
való bevonásával, elsősor­
ban a harmadik világ orszá­
gaiban;
-  a meglévő folyamatok op­
timalizálása és új eljárások 
kifejlesztése elsősorban a 
fa biotechnológiai modifiká- 
lásával (pl. az un. bio-pul- 
píng);
-  a termékek minőségének 
és funkciójának javítása;
-  termékfejlesztés: e terüle­
ten pl. a furnér rétegelt le­
mez (LVL), az irányított szi­
lárdsági értékekkel rendel­
kező forgácslap (OSB) és a 
közepes sűrűségű farostle­
mez (MDF lapok) fejleszté­
sében jelentős eredmények 
mutathatók fel. A 3. ábrán 
az MDF lap termelésének 
növekedését mutatjuk be 
Európában. Látható, hogy 
tíz év alatt ennek termelése 
meghétszereződött. Áttö­
réssel számolhatunk a kü­
lönböző rosterősítésű fa­
alapanyagok gyártásában 
is. Lényeges szempont, 
hogy e területen igen gyak­
ran gyenge minőségű fa­
anyagot lehet felhasználni. 
Lehetne energetikai célokra 
hasznosítani az egyéb hul­
ladékokat is. Svájc ebből a 
szempontból vezető or­
szágnak tekinthető (a szi­
lárd, folyékony és gáz hal­
mazállapotú anyagok körfo­
lyamatának zárása). E 
szempontból is jó példának 
tekinthető Svájc, ahol pl. a 
Cellulose Attisholz AG vagy 
a Pavatex AG Chamban 
igen jó eredményeket tud 
felmutatni, bár ezeket néha 
nem teljesen önként vezet­
ték be (az energiafelhasz­
nálás és -szállítás optimali­
zálása).
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A fenti célok elérésére a kö­
vetkező szervezési intézke­
dések sorolhatók fel: 
-  az erdő védelme és meg­
felelő hasznosítása; nem 
járható az az út, amely sze­
rint Svájcban az erdőt egyre 
inkább kivonják a gazdasá­
gi hasznosítás alól, miköz­
ben a fát egyre nagyobb 
mértékben importálják. Ez a 
megoldás csak a problé­
mák átrendezését jelenti.
-  anyagfolyamatok optima­
lizálása;
-  termékek és gyártási fo­
lyamatok ökomérlegének 
felállítása;
-  megfelelő szabályozási 
(vezérlési) módszerek be­
vezetése;
-  szociális és ökológiai cé­
lok megvalósítása gazda­
sági módszerekkel.

A közepes sűrűségű farostlemezek (MDF) évenként 
termelt mennyisége Európában 1985 és 1994 között 

(EMB 1995)

Gyártott MDF termelés mennyiség (millió m3/év)

3. ábra
Célszerűnek látszik a jövő­
ben a termelést és a fo­
gyasztást ökológiai és szoci­
ális célkitűzésekkel befolyá­
solni (4. ábra). Fel kell tenni 
azonban a kérdést, hogy pi­
acgazdasági orientációjú és 
demokratikus berendezésű 
országnál milyen módsze­
rek alkalmazhatók e célkiltű- 
zések elérésére. Az önként 
vállalt takarékoskodás hatá­
sosságát már Goethe is két­
ségbe vonta. Tilalmak, 
irányelvek sem vezetnek 
célra, magas adminisztráci­
ós ráfordításokat igényel­
nek, hatásuk pedig csekély. 
Erre példaként az USA kör­

Néhány Jólismert termelés és fogyasztás szabályozó 
intézkedésnek a költség-haszon viszonya

Hatás

nagy okozók lekötelezése a 
költségek fedezésére

közepes 

nyezetvédelmi előírásainak 
tömkelegé említhető meg. 
Eredményre vezethet vi­
szont járulékok bevezetése 
és középtávon a költségek 
fedezetének biztosítása az 
okozó és haszonélvező elv 
alapján.

BÖLCSŐTŐL 
A KOPORSÓIG

Ezzel lezártam az ember- 
fa-környezet témához kap­
csolódó gondolataimat. 
Fontosnak tartom azonban, 
hogy előadásom alcímét 
„Bölcsőtől a koporsóig”

kormányozó adók 

spórolásra 
felhívások

rendeletek/ 
tilalmak

részletesebben is megma­
gyarázzam. Egy ismert 
svájci közmondás szerint: a 
svájci polgár a bölcsőtől a 
koporsóig különböző űrla­
pokat gyárt. Az alcímmel 
nem ezekre az űrlapokra, 
hanem a fára céloztam, 
ami valóban a bölcsőtől a 
koporsóig kísér bennünket. 
Korábban és ma is kedvelt 
építőanyag, különböző fa­
szerkezetek, lakóépületek 
készítésére használják. 
Elődeink a lakótérben is fá­
val vették körül magukat, 
mind a paraszti, mind pedig 
a polgári környezetben.

Asztalaink, székeink ma is 
többnyire fából készülnek, 
értékeinket faszekrények­
ben tartjuk, fából készült 
tárgyakban pihenünk. Köz­
lekedési eszközeink ma 
már nem fából készülnek, 
de a legmodernebb vasú- 
taknál is fából készült talp­
fára helyezik a síneket. Pó­
tolhatatlan a fa a művésze­
tekben és a kultúrában, 
ahogy ezt régi és új szob­
rok mutatják. Multimédia 
korszakunk is nagymérték­
ben használja a farostokból 
készült papírt. Háztartás­
ban és a higiéniában is pó­
tolhatatlan. A világot jelentő 
színpadok padozata is fá­
ból készül, szabadidőnket 
fából készült hangszerek 
szépíthetik meg. A fa, ez az 
ősi, de örökké korszerű 
nyersanyag életünk kísérő­
je, sem minőségi, sem 
mennyiségi vonatkozásban 
más anyagokkal nem pótol­
ható. Sorsunk és lehetősé­
günk. Valamennyien hiva­
tottak vagyunk arra, hogy 
az erdőt, amely számunkra 
a fát ajándékba adja, sze­
retettel és gondossággal 
használjuk és védjük.

prof. dr. h.c. LADISLAV 
JOSEF KUCERA

ETH Zürich, Svájc,

4. ábra csekély közepes nagy
►  Befektetés Fordította:

DR. MOLNÁRNÉ 
POSCH PAULA
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„Bírálata sarkantyút nyomott az ember oldalába”

Kaesz Gyula 
(1897-1967)

számára azonban mindenki­
nek különszobát javasolt, 
ahol dolgozni, pihenni, vagy 
barátot is lehet fogadni. Ha­
sonló okból szorgalmazta az 
„egyes”, azaz darabonként 
vásárolható bútorokat, hogy 
az igények változásával a 
berendezkedésen is változ­
tatni lehessen. Lakásbelsői 
igen egyszerűek. A bútorok a 
falak mentén helyezkednek el 
s a szobákban fontos szerepe 
van a térnek is. Ülőbútorai 
többfélék. Elgondolása sze­
rint mindegyik fajta fáradtság 
másféle pihenést igényel. Né­
ha jól esik alacsonyan ülve jól 
hátradőlni, esetleg a lábakat 
feltenni, máskor a magas hát­
támla okozhat örömet. Ezért a 
székeket, karosszékeket jobb 
egyenként összeválogatni, 
hogy minél többféle célnak 
megfeleljenek. Lakás- és bú­
tortervezés mellett foglalko­
zott üzletek, portálok tervezé­
sével (Floris cukrászda, 
1932., Altmann és Kühne 
semmeringi cukrászdája, 
1935.), kiállítási pavilonok, 
sőt kiállítások tervezésével 
(Milánói Triennálé magyar pa­
vilonja, 1933., Kézműves 
iparművészeti kiállítás, Berlin, 
1937., a Magyar Iparművé­
szeti Társulat kiállításai az 
Iparművészeti Múzeumban). 
Ezek mellett folyamatosan 
voltak építészeti feladatai is, 
villa-, családiház-építés vagy 
kastély-átépítés (Kismaros, 
gróf Hofer Cuno házának át­
építése, 1926., Királyrét, Ho­
fer Cuno kastélya, 1927., 
Lengyel Béla családi háza, 
Zólyomi út, 1935., a Piatnik 
család nyaralója, Leányfalu, 
1936.). Talán legjelentősebb 
építészeti munkái a bankáté­
pítések voltak a harmincas 
évek végén (Felvidéki Keres­
kedelmi Bank székhaza, Kas­
sa, 1939., Nemzeti Takarék­

pénztár, Bp., 1941., a debre­
ceni Alföldi Takarékpénztár, 
1942.). Mindezek mellett igen 
jelentős alkalmazott grafikusi 
tevékenységet fejtett ki, ter­
vezett plakátokat, címlapokat, 
üdvözlőlapokat és sok-sok 
könyvet. De nem feledkezhe­
tünk meg róla, mint jelentős 
szakíróról sem. A Tér és For­
mának, a korszak legjelentő­
sebb építészeti folyóiratának

állandó munkatársa volt, ő 
tervezte a folyóirat több cím­
lapját is. 1935. és 1938. kö­
zött önálló folyóiratot jelente­
tett meg A bútor címmel. A 
négy évfolyamon át megjele­
nő lap....programja szerint a 
lakás és a bútor modern mi­
nőségmunkájának -  a nemes 
használati tárgynak - ,  a mai 
lakás helyes fogalmának és 
alapelemeinek megértését
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akarja elősegíteni, a bútor­
szakmabeliek tájékoztatását 
és művelődését írásban és 
képben nyújtani...” -  írta az 
első szám beköszöntőjében 
Kaesz Gyula. Sajnos a máso­
dik világháború előtti évek 
gazdasági nehézségei ezt a 
fórumot is elsodorták, utána 
pedig sokáig gondolni sem le­
hetett feltámasztására. Kaesz 
Gyula nevét mégis legtöbben 
az Ismerjük meg a bútorstílu­
sokat című könyv kapcsán is­
merik, amelynek sok magyar 
és idegennyelvű kiadását 
mindannyiszor hiánytalanul 
felvásárolják az érdeklődők.

mennyi írásához hasonlóan -  
elkötelezett nevelői magatar­
tásáról árulkodik. A stílusok 
történetének bemutatása so­
rán végig a korszerűség gon­
dolata foglalkoztatja a szer­
zőt. „Régi korok iparos­
összessége tudta mindig, mit 
és miért akar, mert munkálko­
dását azonos vélemények, 
közös felfogás és akarat -  eg­
yszóval a kötött korszellem -  
irányította, s így szükségsze­
rűen mindnyájan ugyanazt a 
formanyelvet használták...” -  
írta a könyv bevezetőjében. 
Mi is legyünk a „saját korunk 
gyermekei és tanuljunk meg e

Legutóbbi új kiadása, az 
1992-es, ma már szintén nem 
kapható. A könyv, szerzője 
szerint „...az általánosan mű­
velt... széles rétegekhez 
szól...”, de segítséget kíván 
nyújtani kezdő szakemberek­
nek is. Párja, versenytársa 
ezideig nem akadt a könyvpi­
acon. A bútorstílusokról szóló 
könyv is -  Kaesz Gyula vala- 

a bútor- 
asztalos
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Fővárosi és vidéki tanulók részére, úgy 

kor bontakozó, saját nyelvén 
beszélni, vagy legalábbis ér­
teni". Életművét tanulmá­
nyozva felmerül a kérdés, 
hogy miért vállalta a nehéz 
munkát az itthoni nehéz vi­
szonyok között, a háború előt­
ti évek nyomasztó légköré­
ben? Hiszen tudjuk, hogy volt 
ajánlata és lehetősége, hívták 
a Bauhausba és más modern 
iskolákba is tanárnak. Peda­
gógiai érzéke, tájékozottsá­
ga, nem utolsósorban nyelv­
tudása képessé tette volna rá, 
hogy Moholy-Nagy vagy 
Breuer Marcel útját járva a 
kortárs nemzetközi mezőny­
ben keresse boldogulását. De 
mi lett volna, ha nem vállalja 
az Jtt maradás kompro­
misszumát? Úgy hisszük, jó, 
hogy közöttünk maradt, s Eu­
rópa (vagy a nagyvilág) he­
lyett itt küzdött tovább a maga 
szerény, de következetes 
módján. Mert ki adott volna 
nemzedékeknek példát ab­
ból, hogyan kell a korszerű 
eredményeket a mi lehetősé­
geink között kiaknázni? Hi-

szén Kaesz Gyula munkássá­
gának ez a legfőbb tanulsága. 
A történelem által szabott kor­
látokat csak mini nevelő, mini 
pedagógus léphette túl. Ez al­
kotó életének legfőbb ered­
ménye. Századik születés­

napja 1997. július 13-án len­
ne. Példája, tanítása hidat je­
lent, amelyen a tanítványok 
tanítványai is haladni tudnak 
a jövő felé.

KISS ÉVA 
művészettörténész
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Az első világháború utáni 
nehéz években kezdett 
el tanítani az Iparművé­
szeti Iskola belsőépítész 

szakosztályán egy fiatal ta­
nár, Kaesz Gyula. Tanulmá­
nyait 1917-ben fejezte be, 
Györgyi Dénes osztályában. 
Tervezői munkája mellett har­
minckilenc évig tanított, majd 
1952. és 1958. között az Ipar­
művészeti Főiskola főigazga­
tója volt. Nem könnyű választ 
adni arra, hogy mint építész, 
iparművész (bútortervező, al­
kalmazott-grafikus), vagy 
mint sok nemzedék nevelője 
tett-e többet a magyar kultúra 
és ezen belül a szép és jó kör­
nyezet ügyéért. Az biztos, 
hogy sok nemzedék számára 
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jelentett meghatározó él­
ményt a szelíd, csendes kis 
emberrel való találkozás, aki 
mindenkor kész volt segíteni, 
és tudott is útravalót adni a 
művészet és a kultúra terüle­
tén munkálkodni kívánó fiata­
loknak. A sok jeles belsőépí­
tész, akik között Juhász Lász­
ló, Nagy Károly vagy Király 
József és Mikó Sándor neveit 
csak egy-egy korosztály kép­
viselőjeként emeljük ki, említ­
hetjük még Alexander Bodon 
építész, Amerigo Tot szob­
rász, vagy Lossonczy Tamás 
festőművész, Cserny József 
ipari formaterezők nevét, akik 
szintén büszkén vallják és 
nem felejtik, hogy a szelíd 
mosolyú „kis-öreg“ -  ahogy 

tanítványai nevezték -  milyen 
sokat jelentett számukra. 
Személyét mindig bölcs derű, 
megértés lengte körül, segíte­
ni akarás, alkut nem ismerő 
igényesség jellemezte. Bírá­
lata is olyan volt -  emlékez­
nek tanítványai hogy „sar­
kantyút nyomott az ember ol­
dalába”. Tervezői munkássá­
ga főként a két világháború 
közötti évtizedekre esett. 
Nagy műveltsége és művészi 
érzékenysége segítette ab­
ban, hogy a legfrissebb euró­
pai művészeti eredményeket 
a hazai, akkoriban igen korlá­
tozott lehetőségekre értékelje 
át. A kor pedig a mesterség 
hagyományaira támaszkodó 
kézműves műhelymunkának 

kedvezett, így ebben a szel­
lemben tervezte meg bútorai­
nak legnagyobb részét, an­
nak ellenére, hogy az elsők 
között volt, aki az olcsó, soro­
zatban gyártható bútor elter­
jedéséért, a kisjövedelműek 
otthonának berendezéséért 
harcolt. Azok közé az alkotók 
közé tartozott, akik a hagyo­
mány tiszteletét koruk legak­
tuálisabb kérdéseivel is össze 
tudták kapcsolni. Humánum­
ra, harmóniára vágyó szemé­
lyisége elfordult a lázadás tü­
relmetlenségétől, bár soha 
nem utasította el és mindig fi­
gyelemmel kísérte az avant- 
garde harsány újatakarását. 
Ma, amikor a funkcionalizmus 
forradalmát már tárgyilago­
sadban szemléljük, igen sok­
ra becsüljük azoknak a művé­
szeknek, alkotóknak az élet­
művét, akik az értékőrzés fel­
adatára vállalkoztak. A Neue 
Sachlichkeit puszta gyakorla­
tiasságáért Kaesz Gyula nem 
kívánt lemondani a klasszikus 
harmóniáról, az anyaggal va­
ló kísérletezésről, de a stílus­
teremtő játékról sem. Szeret­
te a szép faanyagokat, a mí­
vesen megmunkált felülete­
ket, a tiszta szerkezeteket. 
Bútorainak formálásánál az 
embert és annak igényeit, fizi­
kai és szellemi szükségleteit 
kívánta szolgálni. Vallotta, 
hogy egy-egy szépen ívelő 
kartámasz vagy háttámla, a 
logikusan felépített és igénye­
sen alakított kapcsolódási 
pontok éppen annyi kényel­
met, mint amennyi örömet 
tudnak szerezni a használók­
nak. Derűs, világos színeket 
alkalmazott a lakóterekben, 
vidám, de soha nem harsány 
textíliákat. Ő vezette be ná­
lunk a „lakószoba” fogalmát a 
régi háló, ebédlő és más spe­
ciális rendeltetésű szoba he­
lyett. Az egy lakásban lakók





A Tisza Bútoripari és Kereskedelmi Rt. piackutatása 1996 őszén

Bekopogtattunk 
a homlokokba
A Tisza Bútoripari és Kereskedel­
mi Rt. legutóbb 1991-ben készítte­
tett piackutatást. Az Országos Pi­
ackutató Intézetet az akkor még 
Tisza Bútoripari Vállalat azzal a 
céllal kérte fel, hogy a kutatása 
után pontos képet kapjon a kony­
ha- és gyerekbútorok iránti várha­
tó keresletről. Az 1996 őszén le­
zajlott piackutatások a vevők vá­
sárlási motivációit kívánták feltár­
ni.

A piackutatást az 1995 második 
félévétől tartó negatív piaci folya­
matok elhúzódása tette szüksé­
gessé. Nemcsak a Tiszát, hanem 
a hazai gyártókat és importálókat 
egyaránt sújtó kereslet-vissza­
esés kényszerítette az rt.-t arra, 
hogy megtudja, mit tartanak a ve­
vők fontosnak, melyek az igényeik 
a konyha- és gyerekbútorokkal 
kapcsolatban.

A véleménykutatás három részre 
irányult: a kereskedelmi partne­
rek, viszonteladók, a BNV-látoga- 
tók, valamint a Bútor Szakvásár 
szakembereinek megkérdezésé­
re. A 3 különböző, egyenként több 
kérdést tartalmazó kérdőív a há­
rom jelentősen eltérő célcsoport 
véleményét, ismereteit igyekezett 
feltárni. A kereskedelmi partnere­
ket látogatással, a BNV és a 
Szakvásár közönségét a Tisza ki­
állítási standján személyes, vélet­
lenszerű kiválasztással kerestük 
meg. Ma összesen mintegy 1000 
kitöltött kérdőív áll rendelkezé­
sünkre.
Nagy gondot fordítottunk az elő­
készület, felkészítés, a feldolgo­
zás és kiértékelés fázisaira egya­
ránt. A szakszerűségre a Stúdió V 

reklámügynökség, illetve az Argu­
mentum Bt. ügyelt. Jelen cikk kor­
látozott terjedelme nem teszi le­
hetővé mindhárom kérdőív ismer­
tetését, ezért itt csak a BNV-n le­
zajlott piackutatást ismertetjük. 
Forrásként az Argumentum Bt. 
1996 végén írt tanulmányát hasz­
náljuk.

Összegző megállapítások
(A megállapítások az adott időpil­
lanatra és általános tendenciákra 
vonatkoznak)

1. A válaszadók általában kevés 
konyhabútorgyártót ismernek név 
szerint, ráadásul a vevők fejében 
keveredik a gyártó és forgalmazó.
2. A bútorokra vonatkozó informá­
ciókat elsősorban a forgalmazók­
tól szerzik. Emellett a kiállítások, a 
reklámok és a kirakatok azok a 
csatornák, ahonnan a vevők a ter­
mékekről tájékozódnak.
3. A vevők vásárlási döntéseiben 
az ár és a márkanév a rr aghatá- 
rozó. Az ár kiemelt fontossággal 
bír, de nem minden. A vevők pén­
zükért minőséget szeretnének, 
ezért preferálják az ismert és jó 
márkákat. Ha a vevő a vásárlás 
előtt nem ismeri a bútort, akkor 
számára a márka jeleníti meg a 
minőséget, emiatt az önálló már­
ka kialakítása kiemelkedően fon­
tos.
4. A válaszadók zöme még mindig 
fehér konyhabútorral rendelkezik. 
Igény mutatkozik a színes kony­
habútorokra, de a listavezető még 
mindig a fehér szín.
5. Úgy tűnik, a zöld „nagymama 
konyhája” ismét divatba jön.
6. A válaszadók egy része aszta­
lost keres fel, ha konyhabútort 

szeretne. Ez a nagy gyártók szá­
mára elgondolkodtató.
7. Ha a gyártók vevőket szeretné­
nek, minden fórumon jelen kell 
lenniük (kiállítási, üzeltek, sajtó 
s tb).

Külön foglalkozunk a legnagyobb 
érdeklődésre számottartó kérdés 
kiértékelésével. A látogatónak az 
alábbi kérdést tettük fel:

Vásárlási döntésében 
mi befolyásolja?

A válaszadókat arra kértük, rang­
sorolják a felsorolt jellemzőket, az 
első helyre téve a legfontosabbat 
és utolsó helyre a szerinte leglé­
nyegtelenebbet.

Az alábbi sorrendet kaptuk (záró­
jelben az átlagértékeket tűntettük 
fel):

1. ár (1,94)
2. design (2,38)
3. márka (2,64)
4. garancia (2,67)
5. szín (2,69)
6. szolgáltatás (3,42)
7. akció (3,43)
8. szállítási idő (3,46)
9. részletfizetés (3,67)

A kapott eredmények jobb szem­
léltetése érdekében az átlagérté­
kek reciprokait ábrán mutatjuk be 
(I. a lap alján).

Az átlagokból világosan látszik 
egy határozott tendencia.
Minden, ami kézzel foghatóan a 
termékre vonatkozik, az sokkal 
fontosabb, mint az értékesítéshez 
kötődő szolgáltatások. Három 
(3,0) alatti átlagot kaptak az első 

oszlop tagjai, míg a szolgáltatási 
jellemzők rendre 3,0 feletti értéket 
(második oszlop) értek el. Egyet­
len kivétel a garancia (2,67) kérdé­
se, amely az első oszlopba került.

A válaszadók feleleteiből kirajzo­
lódó kép a nemzetközi tendenci­
áknak és a piacgazdasági jellem­
zőknek egyaránt ellentmond. 
Nemzetközi viszonylatban az a jel­
lemző, hogy a termékek közötti 
különbségek egyre kisebbek és 
ezért a nyújtott szolgáltatások, a 
szerviz szerepe felértékelődik. Itt a 
kép az ellenkezőjét mutatja. Némi 
ellentmondás fedezhető fel ab­
ban, hogy az ár ugyan kiemelten 
fontos a válaszolóknak, mégis a 
részletfizetés lehetősége az utol­
só helyre került.

Vajon a magyar fogyasztó más, 
mint a külföldi vevő? A magyar 
ember fejében ennyire lényegte­
len vagy idegen lenne a részletfi­
zetés konstrukciója a konyhabútor 
vásárlása esetén? Vagy csak egy­
szerűen azt kell feltételezzük, 
hogy a válaszadók nem mérlegel­
ték kellően válaszaikat? Megannyi 
nyitott, megválaszolatlan kérdés.

A Tisza bekopogtatott a homlo­
kokba. Kutatási eredményeit 
1992-höz hasonlóan ismét közre­
adta, de a nyitva maradt, megvála­
szolatlan kérdések újabb és újabb 
kutatásokra ösztönzik a Tisza Bú­
toripari és Kereskedelmi Rt. veze­
tését. Ez a kutatás csak egy meg­
kezdett munka első néhány lépé­
se. A vevőorientáció, a marketing 
gondolkodásmód a jövőben is 
megkövetelik a magyar vásárlói 
igények pontos ismeretét.

(A vásárlási döntést befolyásoló tényezők rangsora)

1. hely 2. hely 3. hely 4. hely 5. hely átlag
márka 39 41 40 30 15 2,64
szín 58 71 74 55 22 2,69
ár 191 85 54 11 23 1,94
garancia 41 58 79 41 47 2,67
design 64 46 36 21 19 2,38
száll, hat. 6 23 37 35 30 3,46
akció 7 26 22 13 36 3,43
részletfiz. 3 13 12 18 24 3,67
szóig. 17 18 24 32 37 3,42
minőség 9 2 15 1 1
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Közületi, irodai létesítmények 
konyháinak bútorberendezése

A
z utóbbi évtizedben 
nemcsak megszűn­
tek irodai munkahe­
lyek, hanem a berendező 

cégek örömére, gomba­
mód szaporodtak az új lé­
tesítmények, közületi, iro­
dai épületek. Bankok, gaz­
dasági vállalkozások, poli­
tikai pártok építettek vagy 
újonnan rendeztek be saját 
maguk számára fényűzőtől 
az egészen egyszerűig kü­
lönféle berendezettségi 
szintű irodaházakat. Az iro­
daberendező vállalkozá­
sok minden igényre többfé­
le kínálattal jelentkeznek. 
Ma már a berendezkedni 
vágyó cég választhat a 
skandináv, az olasz, a né­
met vagy a francia stílus­
irányzatok legszebb beren­
dezéseiből. Kiválaszthatja 
azt, hogy az operatív mun­
kahelyek, főnöki irodák,

Legkisebb helyigényű, 
60x120 cm-es 

_ szekrénykonyha csukva, 
nyitva

tárgyalók, milyen ergonó­
miai technikai szintnek fe­
leljenek meg, hogyan le­
gyenek összhangban a 
számítógépek és egyéb 
elektronikai eszközök vilá­
gával. A korszerű iroda- 

Részletgazdag 
megoldásokkal tervezett 
irodakonyha, amely 
alkalmas a beosztott 
dolgozók étkezéseire is

házhoz természetszerűleg 
hozzátartozik az üzleti 
tárgyalásra, megbeszélés­
re érkező üzletfelek üdítő­
vagy egyéb itallal, esetleg 
étellel való kulturált kiszol­
gálása. Akár 2-3 szemé­
lyes gazdasági társaság­
ról, akár többszáz fős cég­
ről van szó, kell hogy le­
gyen egy hely, ahol a titkár­
nő innivalókat hűt, kávét, 
teát főz, szendvicseket 
vagy meleg harapnivalót 
készít és szervírozza azo­
kat. Elmondható, hogy 
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ahány iroda, annyiféle 
konyhamegoldás és annyi­
féle vendéglátási stílus lé­
tezik. A fő szabály azon­
ban, hogy -  bár ha a ven­
dégek elől többnyire rejtve 
is van -  az irodai konyha 
ergonómiai, higiéniai szint­
jében, gépesítettségében, 
stílusában nem jelenthet 
visszalépést az egész iro­
da építészeti, belsőépíté­
szeti szintjéhez viszonyít­
va. Sőt kívánatos, hogy 
korszerűségével, beépített 
konyhai gépeivel, szelle­
mes részletmegoldásaival 
okozzon meglepetést az 
oda belépőnek. így az iro­
dai konyha az egész léte­
sítmény berendezettségi 
szintjét emelheti.



Titkársági 
szekrénykonyha

Az építészeti adottsá­
goktól, az igényektől, a 
cég nagyságától és egyéb 
szempontoktól függően az 
irodai, titkársági konyhák 
igen változatosak. A kis 
alapterületű, zárt konyha­
berendezés létrehozására 
való törekvés teremtette 
meg a szekrénykonyhák 
szükségességét. Ezzel tu­
lajdonképpen a kényszerű 
rosszból jó is született, 
mert a tervezők megtanul­
tak helyesen gazdálkodni 
a rendelkezésre álló szűk­
re szabott térrel. így jött 
létre a legkisebb helyigé­
nyű irodai, titkársági kony­
haberendezés, a 60x120 
cm-es szekrénykonyha, 
amely lényegében egy 
180 cm magas kétajtós 
szekrény, belsejében ki­
sebb, ajtós szekrények­
kel, amelyek az egyes 
konyhai funkciókat egy­
mástól elválasztják. Az 
irodai konyhának tároló- 
és munkahelyet szüksé­
ges magába foglalnia, ami 
alapvetően a kiszolgálan­
dó üzletfelek, vendégek 
számához és gyakorisá­
gához igazodik.

1. Italok vagy ételek hűtött 
tárolása
2. Leggyakrabban kávé, 
tea, esetenként hideg­
vagy melegszendvics vagy 
más harapnivaló elkészíté­
se.
3. Szervírozás
4. A tárgyaló asztaltól 
visszahozott használt po­
harak, csészék, tányérok, 
tálcák elmosása.
Hogy a tároló- és munka­
funkciókat biztosítani tud­
juk, a legkisebb méretű 
szekrénykonyhában is he­
lyet kell hagyni egy 160 li­
teres beépített hűtőszek­
rénynek, 1 tálas mosoga­
tónak, csapteleppel, alsó 
elrendezésű 5 vagy 10 li­
teres forróvíztárolónak, 
kávéfőzőgépnek, mikro- 
sütőnek, fedett szemétvö­
dörnek. Ahhoz, hogy az 
edényzet, a poharak, tál­
cák, törlőruhák áttekinthe­
tően rendelkezésre állja­
nak, minél több tároló 
polcra van szükség a 
szekrény belsejében, va­
lamint tartórácsok, reke­
szek, kampók szüksége­
sek, amelyek az ajtók bel­
ső lapjára szerelhetők. Mi­
vel a szekrénykonyha 
meglehetősen terjedel­
mes bútordarab, célszerű

lapraszerelten tervezni. A 
jól használható szekrény­
konyha tervezése igen át­
gondolt munkát, az elhe­
lyezendő tárgyak méret 
és darabszám szerinti 
pontos számbavételét 
igényli.

Szekrényfalba rejtett 
mosogatógép iroda­
konyhában. hz 
antracitszürke és bükk 
felületek az irodabútor 
színei, amelyek a 
konyhabútoron 
visszatérnek

Teljes krómlapú 
szekrénykonyha beépítési 
méretei két főzőlappal 
(jobbos -  balos 
elrendezés)
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Lapraszerelt 
szekrénykonyha

Háztartási nagykészü­
lékek elhelyezése a 
szekrénykonyhában

Mind a szűkre szabott hely, 
mindpedig a korszerű meg­
jelenési forma miatt az iro­
dai konyhák tervezői a 
konyhai nagykészülékeket, 
a hűtőszekrényt, italhűtőt, 
mikrosütőt, főzőlapot, mo­
sogatót mosogatógépek a 
bútorba építik be. A háztar­
tási nagykészülékek elhe­
lyezési és beépítési szabá­
lyai számos megoldandó 
tervezési feladatot jelente­
nek. A teljesség igénye 
nélkül emeljük ki a beépí­
tett hűtőszekrény szellőző 
járatának kialakítását, az 
elektromos mosogatógép 
vízhálózatba kötését, a 
mosogató körüli munka­
hely vízszigetelését, az 
elektromos főzőlapok tá­
volságának meghatározá­
sát a mosogatótól (4. kép). 
A 160 cm-es szekrény­

konyhában elhelyezhetők 
az alapfunkciók teljesítésé­
hez szükséges berendezé­
sek, de célszerű azt továb­
bi tároló bútorokkal termék­
család elv szerint tervezni, 
hogy igény esetén nagyobb 
méretű szekrényfallá le­
gyen bővíthető.

Az alaptípus bővítése

Ez annál inkább célszerű, 
mert az irodai konyhába 
ajánlott nagykészülékek 
igen széles skálán mozog­
nak, termékcsaládot vagy 
termékcsalád rendszert al­
kotnak, pl. a beépített hűt­
őszekrényeknek 60 literestől 
240 literesig számtalan vál­
tozata létezik, ugyanígy van 
az irodába ajánlott mikrosü- 
tőkkel vagy főzőlapokkal.

Kisméretű irodakonyha 
alaptípus (1,8 m) beépített 
mikrosütő, főzőlap, 
mosogató, mosogatógép, 
hűtő-fagyasztógéppel

Irodai konyhasarok-össze- 
állítás tömör tölgyfából 
(Szolnoki Bútoripari Kft.)

Beépítési megoldások

A szekrénysorrá vagy szer- 
kényfallá fejlesztett irodai

230 literes hűtőszekrény 
szekrényfalba építése 

konyha a létesítmény stílu­
sával azonos stílusban ké­
szül. Általában külön ajtó­
val lezárt konyhaként üze­
mel, de főként az újabb 
építészeti megoldásoknál 
lehet az irodától tolóajtóval 
elválasztott, vagy az egyes 
irodák szerves folytatása­
ként üzemelhet, attól nincs 
ajtóval elválasztva, alig 
vesszük észre, hol ér véget 
az iroda és hol kezdődik a 
konyhaberendezés.
Talán nem túlzás azt állíta­
ni, hogy az összes bútortí­
pusok közül a közületi, iro­
dai létesítmények tervezé­
se enged meg legtöbb sza­
badságot. Az egyedi terve­
zés lehetőségéből is adó­
dóan a színek, formák, 
anyagok újszerű felhasz­
nálása terén az irodabúto­
rok az utóbbi évtizedben 
meghaladták a lakásbúto­
rok szintjét. Ezzel együtt, 
részben az importbútorok 
és -készülékek óriási kíná­
lata kapcsán elindult és 
egyre terjed a szépen be­
rendezett irodai konyha -  
remélhetőleg nem múló -  
divatja.

B. CSÉPLŐ KATALIN
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Gondolatok a fahasznosítási, 
fafeldolgozási stratégia 
kialakításához
Az MTA Erdészeti Bizottságának fa­
gazdasági (korábban faipari) albi­
zottsága mindenkori feladatának te­
kintette a fahasznosítás, fafeldolgo­
zás jövőjével kapcsolatos elemzése­
ket. Az 1995. évi konferenciánkon 
akkori elnökünk, Németh József úgy 
fogalmazott, hogy a beton-, acél-, 
műanyag-korszakok után a „fakor- 
szaknak" kell következnie. Az elmúlt 
években a szakmai, tudományos 
közélet olyan jeles képviselői, mint 
Dauner Márton, Nyárs József, Tóth 
Sándor, Hargitai László tollából je­
lentek meg írások a fagazdaság, fa­
hasznosítás, fűrészipar és falemez­
gyártás helyzetéről, jövőképéről. A 
Faipari Tudományos Alapítvány pe­
dig nemzetközi konferencián vizs­
gálta a Kárpát-régió jobb együttmű­
ködési lehetőségeit.

1. táblázat 

A fahasznosítás, faellátás néhány jellem zője

1980-1985 
átlaga

1991-1995 
átlaga

Netto fakitermelés, millió m3 6,4 4,6

Fűrészipari rönk, milliló m3 
-  hazai kitermelés 1,880 1,400
-  export 0,040 0,430
-  import 0,440 0,240

Belföldi fafelhasználás 
millió m3 6,750 4,200

vei összhangban a hazai fafelhasz­
nálás az utóbbi öt évben mintegy 
35%-kalcsökkent (1. táblázat). Ha­
zánkban (30-35%-kal) csökkent a 
nettó fakitermelés. Itt annyit kell 
megjegyeznünk, hogy a magyar er­
dők folyó növedéke 11-12 millió 
m’/év körül van, és reálisan számít­
hatunk 6 -7  millió m3/év nettó fakiter­
melésre. A jelentős különbség a faki­
termelések piaci okokra visszave­
zethető visszatartásán kívül az er­
dők privatizációjának elhúzódásával 
is magyarázható.

A legszenvedélyesebb vitát kiváltó 
téma a lombosrönk-export. Ha köze­
ledünk a közös Európához, nem tilt­
ható meg. Jelenleg a hazai feldolgo­
zás nem is lenne biztosítható. Mind­
emellett alá kell húzni, stratégiailag

Fűrészipar
Az 1980-85. években a hazai fű­
részipar átlag évi 2,3 millió m3 hen­
geresfát fűrészelt fel. E mennyiség 
az utóbbi években 1,2-1,3 millió m3- 
re csökkent. Ma a fűrészipari terme­
lés nem éri el az import mennyiségét 
(720 ill. 740 em3). A volt állami és er­
dőgazdasági fűrészipar (néhány ki­
vételtől eltekintve) gyakorlatilag 
összeomlott. Kialakulóban van egy 
rugalmas vállalkozói fűrészipar több 
száz kis üzemmel (sajnos sok eset­
ben 40-50 éves alapgépekkel). Az 
erdőgazdaságokhoz kapcsolódó fű­
részipari tevékenység a jelentős le­
épülés után stabilizálódni látszik. Az 
orosz importfenyő feldolgozására 
korszerű lehetőséget nyújt az ÉR­
DÉRT tuzséri üzeme.

Pozitív jelenség egyes fűrészüze­
mek szárítóberendezésekkel való 
felszerelése. A korszerű minőségi 
termékgyártás egyre inkább megkö­
veteli a szárított, csomagolt kivitelt.

Gazdaságpolitikai szempontból 
kiemelten fontosnak ítéljük az érté­
kes rönkanyag hazai feldolgozásá­
nak biztosítását és a hazai fatermé­
kek piacának védelmét az importter­
mékekkel szemben. Meg kell találni 
a lehetőségét (pl. kedvező hitelek) a 
fűrészüzemi vállalkozások korszerű 
gépekkel való ellátására.

Falemezgyártás
A szombathelyi és a vásárosnamé- 
nyi forgácslemezgyárak nemzetközi 

(rétegelt furnérfa) tartó üzem és egy 
OSB gyár (orientált szerkezetű for­
gácslemez). Nem tűnik gazdasági­
lag előnyösnek a fenyő és nyár pa­
pírfa exportálása sem. A hazai cellu­
lózipari fejlesztéshez azonban a 
pénzügyi feltételek nehezen teremt­
hetők meg.

Bútoripar
Az 1992-94. évekre jellemző évi 
25-26 milliárd forint árbevétel 1995- 
ben 35,7 milliárd forintra növekedett. 
Sajnos az 1996-ban várt további nö­
vekedés helyett pangás, illetve 
visszaesés következett be (a pontos 
adatok még nem ismertek).

Egyre nagyobb számban jelentkez­
nek a kis termelők (becslések szerint 
a hazai bútorgyártásnak ma közel 
50%-át adják). A Bútorszövetség ko­
ordinálása mellett a gyártás minősége 
jelentősen fejlődött. Hosszabb távon 
10-15 nagyobb üzem mellett a 20-50 
fős kisüzemek fogják a döntő szerepet 
játszani. A gyártási kooperáció tovább 
fejlődik. A nagyüzemek továbbra is 
exportérdekeltek lesznek. Hasonló 
átalakulási folyamatok figyelhetők 
meg az épületasztalosiparban és az 
egyéb faiparban.

Összefoglalás
A makrogazdasági folyamatokkal 
összhangban a hazai faipar is hullám­
völgyben van. A fahasznosítás struk­
túrája nincs összhangban a rendelke­
zésre álló favagyon minőségi és

E tanulmányokra is alapozva a je ­
len írásunkban nem a statiszitikai 
adatok elemzésére, hanem a makro- 
folyamatok ismerete alapján a fagaz­
dasági stratégia kialakítását szolgá­
ló gondolatok megfogalmazására 
vállalkoztunk.

A magyar erdőgazdálkodás a tár­
sadalmi és gazdasági átalakulás ne­
héz időszakában is megőrizte pros­
peritását. Meggyőződésünk, hogy 
ehhez nagyban hozzájárultak a 
szakma hagyományai, az Európa él­
vonalába tartozó kutatási és gyakor­
lati eredményei.

A fafeldolgozási ágazatok többsé­
ge néhány pozitív részeredmény el­
lenére mély hullámvölgybe került. 
Nem a szakmában dolgozó faipari 
mérnökök, technikusok felkészültsé­
ge miatt, hanem az építőipar (és ál­
talában az ipar) teljesítményének 
drasztikus mérséklődése és a lakos­
sági kereslet folyamatos csökkené­
se miatt. Kedvezőtlen hatású a nem­
zetközi fapiacon tapasztalt tartós re­
cesszió is.

Vajon milyen utak vezethetnének 
a szakmai felemelkedéshez?

Fahasznosítás, faellátás
A magyar gazdaság mélyrepülésé­

nem képzelhető el az ilyen mértékű 
rönkexport. Ugyanez vonatkozik az 
évi 500-800 ezer m3 saragolt fa­
anyag (papírfa, tűzifa) exportjára.

Energetikai hasznosítás

A fakitermeléskor keletkező saran- 
golt tűzifa (cca. 50%) a különböző fa- 
és fatermékhulladékok, valamint a 
rövid vágásfordulójú „energia erdők” 
jelentősen hozzájárulnak az egyes 
nemzetgazdaságok energia ellátá­
sához (2. táblázat).

Ezen adatok jól érzékeltetik, hogy 
hazánknak még komoly lehetőségei 
lennének a kéreg, a fahulladékok és 
az összes lignocellulóz-féleség (me­
zőgazdaság, kertészet) jobb hasz­
nosításában. A nagyobb kapacitású 
üzemeknél gazdaságos lehetne a 
villamos-energia előállítása is. Stra­
tégiailag a parlag területek (felsza­
baduló mezőgazdasági területek) 
részbeni felhasználásával szerepe 
lehet a rövid vágásfordulójú energia 
erdőknek is.
Az újra termelhető, környezetbarát 
faanyag energia-felhasználásunkon 
belüli részesedése 10 éven belül el­
érheti az EU-országok átlagát.

2. táblázat

Ország A faanyag részesedés 
az ország 

energia szükségletéből, %

Finnország 46

Törökország 23

Ausztria 11

Svédország 10

Portugália 7

Európa Unió országai (átlag) 5,3

Magyarország 3,4

mércével nézve is korszerűek. A ha­
zai igények kielégítésén kívül jelen­
tős (50-60 ezer m3) az exportjuk is. 
A Mohácsi Farostlemezgyár re­
konstrukcióra szorul. Fejlesztése so­
rán mérlegelni kellene egy MDF- 
gyártósor kilakítását. A hazai réte- 
geltlemez-gyártás még a viszonylag 
szerény szükségleteket se képes ki­
elégíteni. Stratégiai jellegű fejlesztés 
lehetne az értékesebb nyár faanyag 
felhasználására egy esetleges LVL 

mennyiségi összetételével. A faipari 
kutatás szervezetileg és működésé­
ben is válságos helyzetbe került.

Az új fagazdasági stratégiának a 
magasabb készültségfokú termék­
gyártást és exportot kell figyelembe 
vennie. Ez nem nélkülözheti a kor­
szerű kutatás-fejlesztési tevékeny­
séget és a hazai faipar védelmét biz­
tosító gazdaságpolitikát.

DR. KOVÁCS JENŐ 
DR.MOLNÁR SÁNDOR
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Győri Ferenc
1948-1996

1997. január 7. fagyos, jeges keddjén Csongrád, a szülőváros temetőjében a barátok, szakkollégák 
százai vettek végső búcsút Győri Ferenctől. A szakma nevében Galli Péter, a Bútorszövetség elnöke 
és Frank László a FATE elnöke mondtak búcsúztatót, méltatva Győri Ferencnek, a Bútorszövetség fő­
titkárának sokoldalú, értékes szakmai tevékenységét és emberi helytállását.

Mi virággal, főhajtással, elrejtett könnyekkel próbáltuk tudomásul venni azt, amit nem vagyunk ké­
pesek felfogni: Feri nincs többé! Nem vár bennünket a Bútorszövetségben, a szerkesztő bizottsági ülé­
sen. Lelkes, az egész szakmát mozgatni képes személyiségének hiánya pótolhatatlan űrt hagy maga 
után.

E szomorú, rövid megemlékezést személyes emlékkel kezdem: 1967-ben kitűnő eredménnyel vég­
zett újpesti technikusként került Leningrádba az Erdészeti és Faipari Akadémia Faipari Mérnöki Kará­
ra. Mi, az ott lévő „öreg firmák” azonnal befogadtuk, megszerettük. Nemcsak értelmes és sokoldalú 
volt, hanem rövid idő alatt szinte motorjává vált a társaságunknak. A kiváló eredménnyel végzett ta­

nulmányi munka mellett szervezte a focicsapatot, dobolt a zenekarunkban és a szürke hétköznapjainkat már a jelenlétével szeb­
bé, jobbá tette. Aktív, agilis, teljesen önzetlen, jó szándékú fiú volt.

Ilyen maradt felnőttnek is. A Szék- és Kárpitosipari Vállalatnál eltöltött két gyakorlati év után 16 esztendeig szolgálta szakmánk 
érdekeit a Könnyűipari majd a jogutód Ipari és Kereskedelmi Minisztériumban. E hivatali munkát valóban szolgálatnak tekintette. 
Ajtaja előadóként és főosztályvezetőként is mindig segítőkészen állt nyitva előttünk.

A szélesebb szakmai közönség 1990-től a Bútorszövetség főtitkáraként került vele kapcsolatba. Nem tűnik talán túlzásnak a 
megfogalmazás, ha azt mondjuk, hogy az elmúlt hat év átmeneti, válságos időszakában Győri Ferenc személyes helytállása is 
segített abban, hogy a bútoripar talpon maradt. Sokoldalú, értékes szakmai tevékenységéből (szakmai publikációk, szakfordítá­
sok, szakértői tevékenység) két dolgot kívánok kiemelni:

A Bútorszövetségnek (és magának az egész bútorszakmának) a legkiemelkedőbb, leghasznosabb rendezvényévé az általa 
megálmodott és nagy odaadassaFszervezett Bútoripari Szakvásár vált. Ma ez a rendezvény nemzetközi mércével nézve is fon­
tos esemény, és hasznosan szolgálja a gyártók és forgalmazók érdekeit és a hazai bútorgyártás minőségi fejlődését egyaránt.

A Bútor- és Faipar c. folyóiratunk társelnökeként fáradhatatlanul segítette a lap működését. Folyamatosan (és talán eredmé­
nyesen is ) ösztönözte a lap minőségi fejlődését.

Kedves Feri, tudjuk, hogy nincs megállás és tovább kell fejleszteni szaklapunkat, új formákat kell keresni a szövetség működé­
séhez. ígérjük, hogy erőnkhöz mérten folytatjuk, amit együtt kezdtünk. Nem akarok Tőled közhelyszerűen búcsúzni, de végtele­
nül fáj szeretett családodon kívül barátaidnak, a régi ösztöndíjasoknak, a bútoros és faiparos szakmában dolgozó technikus és 
mérnök társaidnak egyaránt, hogy ily fiatalon elmentél! Szakmai hitedet, emberi derűdet és tisztességedet példaként őrizzük!

M.S.
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